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ÚVOD

Studijní text „Základní ekonomické principy“ je určen posluchačům prezenčního stu­
dia jako učební opora v rámci projektu Rozvoj podnikatelských kompetencí studentů 
Filozofické fakulty Univerzity Palackého v Olomouci – inovace studijních progra­
mů s požadavky znalostní ekonomiky a zvyšující se možnosti mezioborových studií. 
Skripta byla vytvořena pro první disciplínu modulu Ekonomika, která je úvodem 
do ekonomické problematiky. Ekonomické znalosti jsou potřebné pro úspěšný vý­
kon zaměstnání, utváření si vlastního osobního života z hlediska organizace finanční 
stánky a životních rozhodnutí, pro pochopení historie hospodářského vývoje, vztahů 
mezi minulými ději a současnou ekonomickou realitou, což umožňuje předvídat dů­
sledky dnešních ekonomických procesů pro budoucnost. 

Text skript obsahuje pět kapitol, které můžeme rozdělit na tři části. První část a zá­
roveň první kapitola je úvodem do ekonomické teorie, seznámíte se v ní s ekonomií 
jako vědou, ale i s její aplikací, tedy ekonomikou a se základními pojmy a principy 
ekonomie, které vás připraví na studium dalších částí. Druhá část (kapitoly 2 a 3) 
se zabývá vybranými problémy mikroekonomie, především chováním jednotlivých 
ekonomických subjektů na trzích. Třetí část (kapitoly 4 a 5) je věnována makroeko­
nomické teorii, která zkoumá chování národního hospodářství jako celku. Po páté 
kapitole následuje seznam literatury, z které bylo čerpáno při vytváření textu, případ­
ní zájemci ji mohou využít pro podrobnější studium dané problematiky. 

Jednotlivé kapitoly jsou doplněny příklady, jejichž řešení naleznete v klíči na konci 
skript. Vyřešení příkladů vám pomůže lépe se zorientovat v dané problematice. Ka­
pitoly dále obsahují studijní cíle a průvodce studiem, který slouží pro lepší orientaci 
v textu, případně obsahuje doplňující informace. Kontrolní otázky a úkoly v závěru 
kapitol vám umožní ověřit si získané znalosti. Na konci každé kapitoly je uveden 
korespondenční úkol, povinnost jejich vypracování určí vyučující.

Přeji hodně úspěchů při studiu.
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1  ZÁKLADNÍ VÝCHODISKA EKONOMIE

Cílem této kapitoly je vás seznámit se základními myšlenkami a přístupy k ekonomii. 
Po prostudování budete schopni:

•	 vysvětlit co je to ekonomie a jaký byl její vývoj,

•	 definovat předmět ekonomie,

•	 vysvětlit rozdíl mezi ekonomií a ekonomikou,

•	 charakterizovat rozdíl mezi mikroekonomií a makroekonomií, pozitivní a norma­
tivní ekonomií,

•	 definovat základní pojmy v ekonomii,

•	 popsat hospodářský proces.

1.1	 Vývoj ekonomického myšlení

První zmínky o ekonomických principech, zatím ovšem bez toho, aby bylo použito 
pojmu ekonomie, nalezneme už u starověkých filozofů, především u Aristotela a Pla­
tóna. Nezastupitelné místo ve vývoji ekonomického myšlení náleží Xenofonovi auto­
rovi spisu „Oikonomikos“ (oikos – dům, nomos – zákon), který tak předurčil název 
budoucí vědy. Starořecké myšlení mělo značný vliv na středověkou filozofii v Evropě. 
V myšlení, týkajícího se ekonomie, na ně navázal především Tomáš Akvinský.

Prvním uceleným směrem v ekonomii byl merkantilismus (od konce 14. do poloviny 
18. stol), jehož největší rozkvět byl v 2. pol. 17. stol., kdy byl ve Francii ministrem 
financí Jean Colbert. Merkantilismus opustil myšlenky předkřesťanských a křesťan­
ských filosofů a zaměřil se na hájení zájmů národního státu. Ekonomické myšlení se 
dále vyvíjelo a bylo ovlivňováno lidmi, kulturou a politikou. Vznikaly různé ekono­
mické školy a směry.

Jako vědní disciplína vznikla ekonomie v 2. polovině 18. století a její počátky jsou 
spojeny s anglickým ekonomem Adamem Smithem (1723–1790), který v roce 1776 
vydal svoji knihu „Bohatství národů“. Smith je pokládán za zakladatele klasické poli-
tické ekonomie. Je zastáncem svobodného trhu a autorem teorie o „neviditelné ruce 
trhu“.

Důležitým pokračovatelem klasické ekonomické teorie byl David Ricardo 
(1772–1823), který je známý zejména svou teorií komparativní výhody a teorií po­
zemkové renty. Jeho hlavní dílo „Zásady politické ekonomie a zdanění“ vyšlo v roce 
1817.

Velká krize v roce 1930 znamenala pád klasické ekonomie a její víry v absolutní fun­
gování trhu. Řešení přinesl ekonom John Maynard Keynes (1883–1946) svým dílem 
„Obecná teorie zaměstnanosti, úroku a peněz“. Keynesova teorie i na něj navazující 
ekonomické směry představují optimistický pohled na možnost stabilizace tržní eko­
nomiky státním intervencionalismem.

Vývoj ekonomického 
myšlení

Adam Smith

David Ricardo

John Maynard 
Keynes
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Ve  vývoji ekonomického učení nalezneme mnoho škol a  směrů. Nejdůležitějšími 
ekonomickými školami jsou: merkantilismus, klasická škola, utopický socialismus 
a marxismus, rakouská škola, neoklasická škola, keynesiánství, monetarismus, insti­
tucionalismus atd.

Nyní výklad ukončím. Je nutné si uvědomit, že existovalo a existuje mnoho teoretických 
přístupů, směrů, proudů a škol ve vývoji ekonomie jako vědy. Současná existence různých 
teorií je proto důvodem pro studium dějin ekonomického myšlení, protože řada v minu-
losti vzniklých proudů pokračuje až do současnosti. Výklad dějin je sice třeba chápat jako 
nedílnou součást výkladu ekonomie, ale tím by rozsah textu přesáhl únosnou míru. Proto 
vás na tomto místě odkazuji na seznam literatury, kde jsem pro zájemce uvedla několik 
prací zabývající se touto problematikou.

1.2	 Ekonomická teorie a ekonomika

Ekonomie (ekonomická teorie) je věda, která zkoumá obecné problémy ekonomického 
života společnosti. Tato jednoduchá charakteristika nám poslouží jako srozumitelné vý-
chodisko k dalšímu výkladu. Je nutné rozlišovat mezi dvěma pojmy – ekonomie a ekono-
mika.

Obecně můžeme říct, že ekonomie (tj. ekonomická teorie) je věda, soustava ekono­
mických poznatků, ekonomika (tj. hospodářství) je soustava ekonomických procesů 
a činností.

Ekonomická teorie je věda, která zkoumá, jak lidé rozdělují vzácné zdroje (jež mají 
alternativní použití) k výrobě statků a služeb a jak se tyto statky a služby rozdělují 
a směňují.

Předmětem ekonomie je tedy člověk a rozpor mezi jeho neustále rostoucími potřeba­
mi a omezenými, a vzácnými zdroji. Člověk se snaží chovat racionálně, tj. maximali­
zovat svůj užitek a minimalizovat své úsilí. 

Ekonomie má povahu interdisciplinární vědy, která využívá poznatků mnoha jiných 
odvětví (matematiky, statistiky, filozofie, sociologie, apod.).

Základem ekonomické teorie jsou určitá základní východiska, která je možné ozna­
čit pojmem paradigma. Definice ekonomických pojmů nejsou neměnné, mohou být 
vyvráceny dalšími ekonomickými teoriemi. Pro společenské vědy je charakteristické, 
že často existuje souběžně několik paradigmat (např. v současné době liberální a ne­
okeynesiánský přístup k ekonomii), různá teoretická východiska mohou vést k růz­
ným závěrům. Teorie se navíc vzájemně ovlivňují a prolínají. 

Ekonomická teorie se dělí na dvě části, které nelze od sebe oddělit a pochopit samo­
statně – mikroekonomii a makroekonomii.

Mikroekonomie se soustředí na chování firem a domácností, čili jednotlivých subjek­
tů trhu. Makroekonomie se zabývá agregátním pojetím ekonomiky jako celku. Oddě­
leným zkoumáním mikroekonomických a makroekonomických problémů se mnohé 

Ekonomické školy

Definice ekonomie

Předmět ekonomie

Paradigma

Mikroekonomie  
a makroekonomie
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jevy výrazně zjednoduší a  zprůhlední, což umožňuje lépe pochopit jejich prvotní 
příčiny a vztahy. V reálné ekonomice se mikroekonomické a makroekonomické pro­
cesy prolínají a působí současně. Jejich oddělené zkoumání jde na vrub přesnosti 
a vědecké pravdivosti poznatků a závěrů.

Pro pochopení rozdílu mezi makroekonomií a mikroekonomií lze využít obrázek 1.1, 
ve kterém jsou nastíněny některé otázky, které si jednotlivé části ekonomie kladou. 

 Ekonomie 

Makroekonomie Mikroekonomie 

Kolik firma vyrobí zboží? 

Za jakou cenu bude firma své zboží prodávat? 

Kolik času bude domácnost věnovat práci a kolik 
bude mít volného času?  

Kolik zboží si domácnost koupí? 

Kolik zboží se vyrobí v souhrnu celé ekonomiky? 

Jaká bude průměrná cenová hladina v ekonomice? 

Kolik bude v ekonomice nezaměstnaných? 

Kolik zboží se do ekonomiky doveze a kolik z ní 
vyveze? 

Obrázek 1.1: Rozdělení ekonomie

Příklad 1.1: 	Kterou z následujících situací se zabývá mikroekonomie a kterou makro­
ekonomie?

a)	Na začátku 80. let Francie čelila velké nezaměstnanosti.
b)	Firma bude investovat v případě vysoké návratnosti vložených prostředků.
c)	Zavedením vyšších spotřebních daní na alkohol způsobí jeho menší spotřebu.
d)	Nevýhodou v podnikání fyzických osob je jejich ručení vlastním jměním.

V ekonomickém myšlení (podle toho, jak nahlížíme na ekonomické problémy) rozli­
šujeme dva základní přístupy: pozitivní a normativní.

Pozitivní ekonomie přijímá ekonomickou realitu takovou, jaká je a snaží se analyzovat 
co nejvěrněji fakta ekonomického života. Na základě pozorování objektivní situace 
predikuje chování ekonomických subjektů. Zabývá se takovými jevy, které jsou vě­
deckými metodami zjistitelné a dokazatelné. 

Normativní ekonomie vychází z  hodnotových soudů a  zajímají ji kromě problému 
efektivního fungování ekonomiky také otázky sociální, etické a všeobecně lidské. Vy­
chází z  toho, že ekonomická činnost musí být založena na uskutečňování vyšších 
humanistických principů svobody a rovnosti člověka, která by mu umožnila seberea­
lizaci. 

I když to neplatí v plném rozsahu, lze říci, že pozitivní ekonomie je spíše formálně logic-
ká, zatímco normativní spíše společenská. Zatímco pozitivní ekonomie odpovídá na otáz-
ku, jaký je ekonomický život, normativní ekonomie se snaží odpovídat na otázku, jaký by 
měl být. 

Pozitivní ekonomie

Normativní ekonomie
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Příklad 1.2: 	Rozhodněte, který z následujících výroků je pozitivní a který normativní:
a)	Cena ropy se více než ztrojnásobila v období let 1973–1974.
b)	Rozvojové země světa mají menší příjmy, než by jim podle jejich podílu na světo­

vé populaci patřilo.
c)	Rozdělení světového důchodu je nespravedlivé, protože chudé rozvojové země, 

ve kterých žije 60 % světové populace, obdrží jenom 6 % světového důchodu.
d)	Země západní Evropy by měly přijmout opatření ke snížení vysoké nezaměstna­

nosti.
e)	Průměrná meziroční míra inflace v roce 2009 byla 1 %. 

Ekonomika je konkrétní, zkoumá oblast společenské praxe, řeší praktické fungování 
ekonomického života společnosti. 

Pojem ekonomika je používán v několika významových rovinách:
•	 ekonomika jako hospodářství – jako souhrn zdrojů (výrobních faktorů) určitého 

útvaru, celku, může jít o ekonomiku nějakého konkrétního podniku, patří sem 
ekonomika státu, ale i světová ekonomika,

•	 ekonomika jako hospodaření – souhrn všech činností souvisejících se zdárným 
průběhem hospodářské činnosti podniku (plánování, organizování, operativní ří­
zení, zásobování, financování, prodej, apod.),

•	 ekonomika jako hospodárnost – snaha podniku co nejlépe využít zdroje, které má 
k dispozici k výrobě co největšího množství produkce, o kterou je na trhu zájem. 
Cílem podnikání je dosažení co největšího zisku. 

Podle charakteru ekonomických procesů rozlišujeme tyto sektory ekonomiky:
•	 primární – přímo spojený s přírodními zdroji (zemědělství, lesnictví, rybářství, 

těžba atd.),
•	 sekundární – zpracovatelský, zahrnuje i zpracování výstupů primárního sektoru 

(zpracování polotovarů, stavební výroba apod.),
•	 terciární – poskytování služeb všeho druhu (bankovnictví, pojišťovnictví, dopra­

va, vzdělání, zdravotnictví, obrana apod.).

Z výše uvedeného tedy vyplývá, že pojem ekonomika vždy souvisí s praktickou hospodář-
skou činností podniků, zatímco ekonomie pro ni vytváří teoretický a metodologický zá-
klad. Dále se tento text bude zabývat především ekonomií ve smyslu ekonomické teorie. 
K přesnějšímu vymezení ekonomické teorie potřebujeme pochopit význam alespoň nejzá-
kladnějších ekonomických pojmů. Jejich stručnou charakteristiku naleznete v následující 
dílčí kapitole.

1.3	 Ekonomické kategorie

Ekonomické kategorie jsou základní ekonomické pojmy, vyjadřující podstatné vlastnosti 
ekonomických jevů a procesů nebo vyjadřující jejich vnější formu. Ekonomické kategorie 
jsou nástrojem ekonomie při poznávání ekonomické skutečnosti, při pronikání k její pod-
statě. Ekonomické kategorie jsou obecné nebo specifické podle toho, jaké jevy a procesy 
vyjadřují. V této podkapitole si budeme definovat některé z nich.

Definice ekonomiky

Sektory ekonomiky
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Rozmanité aktivity ekonomického života jsou přímo či zprostředkovaně spojeny 
s uspokojováním lidských potřeb.

Potřebou budeme v ekonomické teorii chápat pocit nedostatku něčeho a úsilí spoje­
né s jeho překonáním. Potřeby se mění a vyvíjejí tak, jak se mění a vyvíjí člověk, lid­
ská bytost a příroda. Potřeby mohou mít různý charakter – může jít o potřeby fyzické 
(jídlo, oblékání) a duševní (potřeba komunikace, vzdělání). Jiným hlediskem jsou 
např. potřeby individuální a kolektivní, různá je i důležitost uspokojení jednotlivých 
potřeb z hlediska další existence jedince (potřeby zbytné a nezbytné).

Uspokojování určitých potřeb vytváří prostor pro vznik potřeb nových. Pro ekono­
mickou teorii z toho plyne důležitý poznatek o neomezenosti lidských potřeb.

Omezenost zdrojů, sloužících k výrobě a uspokojování neomezených lidských potřeb 
tvoří podstatu vzácnosti. Vzácnost vede ekonomické subjekty ke snaze využívat vý­
robní zdroje maximálně efektivně, tj. vybírat z jejich možných použití tu variantu, 
která je spojena s co nejmenší spotřebou vstupů při maximalizaci výstupu. Vzácnost 
vyvolává nutnost volby. 

Všechno, co určitým způsobem slouží k uspokojování lidských potřeb, budeme ozna­
čovat jako užitečné. Užitečnost je vhodnost předmětu k nějaké záměrné činnosti člo­
věka. 

Užitečné činnosti, které vykonávají lidé pro jiné lidi, jsou služby, věci sloužící k uspo­
kojování potřeb označujeme jako statky.

Služby jsou cizí činnosti, které uspokojují lidské potřeby. Dělí se na:
•	 služby věcné – oprava televizoru, auta, zakázková výroba nábytku, atd.,
•	 služby osobní – týkají přímo osoby zákazníka (např. návštěva kadeřníka).

Statky obecně jsou všechny prostředky, jejichž pomocí lze uspokojit nějaké lidské 
potřeby. Můžeme je členit podle různých kritérií. Základním typem členění podle 
dostupnosti statků je rozdělení na statky volné a ekonomické.

Statky volné jsou takové, které vznikly bez přičinění lidské práce a nemohou být tedy 
předmětem směny. Tyto statky získáváme prakticky neomezeně z přírody, aniž by­
chom za ně museli platit (vzduch, déšť, voda v řekách atd.). Volných statků je velmi 
málo a jejich množství se postupně zmenšuje.

Ekonomické statky jsou oproti tomu typické tím, že jsou vzácné a že o ně musíme 
soutěžit na trhu, to znamená, že je musíme nakupovat za peníze. Vznikají jako výsle­
dek (output, výstup) ekonomických (výrobních, zhodnocovacích) procesů. Ekono­
mické statky se dále člení na:
•	 spotřební statky slouží ke konečné spotřebě, nejsou vstupem pro další výrobu (po­

traviny, oblečení, boty aj.). Tyto statky si pořizujeme v  rámci nákupu pro svou 
vlastní potřebu. 

•	 kapitálové statky slouží k výrobní spotřebě, tvoří vstupy pro další navazující výro­
bu (stroje, zásoby materiálu, pohonné hmoty, aj.). 

Potřeba

Vzácnost a volba

Užitečnost

Služby

Statky

Volné statky

Ekonomické statky
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Příklad 1.3: Který z následujících statků je vždy volným statkem:
a)	pitná voda
b)	čistý vzduch ve městě
c)	 silnice a dálnice
d)	vzduch v poušti

Jiným kriteriem členění statků je tzv. vzácnost statků neboli jejich omezený výskyt. 
Statky členíme na relativně a absolutně vzácné.

Relativně vzácné statky jsou takové, jejichž počet je částečně omezen vzhledem 
k množství a struktuře potřeb, které uspokojují.

Absolutně vzácné statky se týkají takových disponibilních zdrojů, které jsou limitová­
ny, jsou tedy vyčerpatelné a prakticky pouze jednou použitelné.

Podle principu vlastnictví dělíme statky na soukromé, veřejné a smíšené.

Soukromé statky mohou efektivně vyrábět a prodávat podnikatelské subjekty, proto­
že výstup je adresný, zpoplatnitelný a existuje zde vyhlídka na přiměřený zisk (země­
dělská produkce, produkce průmyslu nebo stavebnictví).

Veřejné statky není možné efektivně zajišťovat na bázi soukromého podnikání, ze­
jména proto, že jejich efekty jsou rozptýlené mezi veškeré obyvatelstvo a zpoplatně­
ní by mohlo narážet na neochotu některých lidí za ně platit (tzv. problém černých 
pasažérů). Pokud jsou totiž veřejné statky poskytovány, berou z nich užitky všichni 
a nikoho nelze z prospěchu vyloučit, proto jsou veřejné statky charakteristické nedě-
litelností a nevyloučitelností ze spotřeby. Obvykle je organizačně zajišťuje a financuje 
stát (zdrojem financování jsou tzv. veřejné rozpočty, zejména státní rozpočet). Mezi 
veřejné statky patří např. ochrana životního prostředí, národní obrana, atd.

Smíšený statek je takový, který při spotřebě jednotlivcem přináší zároveň i  jistou 
míru užitku veřejnosti. Na prvním místě se však předpokládá výrazná převaha indi­
viduálního užitku (např. vzdělání, které přináší v prvé řadě užitek studujícímu, ale 
současně se zvyšuje vzdělanost celé populace).

Asi nejjednodušší typ členění statků je podle jejich věcné povahy na:
•	 statky hmotné mají hmotnou podstatu (např. počítač, stroj, budova), 
•	 statky nehmotné představují duševní výtvory člověka, jeho znalosti a dovednosti 

(např. receptury, patenty, licence, počítačové programy).

Podle vlivu spotřeby statku na užitek spotřebitele rozdělujeme statky na: 
•	 žádoucí – takový statek, jehož spotřeba zvyšuje užitek spotřebitele, 
•	 nežádoucí – je statek, který snižuje užitek spotřebitele, 
•	 lhostejný (neutrální) – neovlivňuje užitek spotřebitele. 

Podle vlivu důchodu na výši spotřeby se statky dělí na: 
•	 normální – takový statek, kterého je se zvýšením důchodu spotřebitele poptáváno 

větší množství. Podle reakce spotřebitele na změnu důchodu se dělí na nezbytný 
a luxusní. 

•	 méněcenný – statek, jehož je se zvýšením důchodu poptáváno menší množství 
(např. oblečení ze second-handu).

Další rozdělení statků
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Převážnou většinu statků v přírodě nenacházíme tak, jak bychom potřebovali. K jejich 
získání je nutné vynaložit lidskou práci, vyrobit je. Výroba je součástí hospodářského 
procesu, kterým se zabývá následující dílčí kapitola.

1.4	 Hospodářský proces

Hospodářský proces umožňuje vytvořit statky a služby, kterými uspokojují jednotlivci 
i celá společnost své potřeby. Má čtyři navazující fáze: 
•	 výrobu – organizovaný proces, v  jehož rámci člověk přetváří přírodu ve  statky 

a služby, 
•	 rozdělování – vytváření podílů jednotlivých účastníků výroby na jejích výsledcích. 

Tento proces je východiskem tzv. přerozdělování1. 
•	 směnu – obchodní výměna, realizace vyrobených statků a služeb na trhu,
•	 spotřebu – užití statků a služeb k uspokojení potřeb. 

Výrobu, jakožto první fázi hospodářského procesu, obecně chápeme jako přeměnu urči-
tých vstupů (výrobních faktorů) na výstupy (statky a služby). Proto je důležité si dále vy-
světlit pojem výrobní faktory.

Klasická ekonomická teorie uvažuje, tři základní výrobní faktory – půdu, práci a ka­
pitál. Některá soudobá pojetí ekonomické teorie k nim přiřazují ještě čtvrtý faktor 
– poznání, informace, energie, podnikatelství apod.

Půda – zahrnuje produkty přírody (minerály, lesy, vodu atd.) včetně půdy jako tako­
vé. Tento výrobní faktor je fixní, nereprodukovatelný a je omezen rozlohou. Půda je 
vzácným statkem, přestože není výsledkem výroby.

Práce – je lidská činnost nezbytná při produkci statků a služeb. Zahrnuje všechny 
lidské zdroje, kterými společnost může disponovat ve výrobním procesu. Nejedná se 
o faktor homogenní, je třeba rozlišovat mezi prací kvalifikovanou a nekvalifikovanou, 
různé druhy práce mají na trhu různé uplatnění.

Kapitál představuje veškeré statky i  služby, které byly vyprodukovány či vytvořeny 
ekonomickým systémem, aby se podílely na výrobě jiných statků. Mohou jím být 
věcné statky, výrobní prostředky, peníze, akcie, patenty, atd. 

Půda a práce se označují za primární faktory (bez nich nemůže výrobní proces začít); 
kapitál musí být nejprve vyroben v předchozím výrobním procesu, je tedy už výsled­
kem produkce (sekundární faktor).

Výrobní faktory mají svou cenu, kterou lze chápat jako částku, kterou je nutno zapla­
tit, chceme-li si „vypůjčit“ výrobní faktor, který je ve vlastnictví někoho jiného. Z to­
hoto hlediska za ceny výrobních faktorů považujeme:
•	 rentu zaplacenou vlastníku půdy za její pronájem,
•	 mzdu dělnických profesí nebo plat duševních pracovníků, které platíme lidem 

v pracovním poměru za jejich práci,

1	 Přerozdělování je proces, kdy získávají, podle určitých pravidel, svůj podíl na výrobě i ostatní členo­
vé společnosti, kteří se na výrobě nepodíleli (děti, důchodci, nemocní apod.).

Hospodářský proces  
a jeho fáze

Výrobní faktory

Ceny VF
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•	 úrok nebo zisk, jako cenu kapitálu. Úrok je cena kapitálu vloženého většinou 
do banky či jiné finanční instituce. Zisk je cena kapitálu, kterou očekává vlastník 
při aktivním podnikání s tímto kapitálem. 

Všechny výrobní faktory jsou většinou vzácné – jsou k dispozici omezeně, a vyžadu­
jí efektivní využívání. V podstatě existují dva principy efektivnosti. Prvním je princip 
minimalizace vstupů (s co nejmenší zásobou výrobních faktorů vyrobit daný výstup), 
a druhým je princip maximalizace výnosů (s danými vstupy výrobních faktorů vytvořit 
co největší objem výstupu).

Příklad 1.4: 	Formy důchodů plynoucí z vlastnictví a zapojení výrobních faktorů 	
do výrobních procesů v tržní ekonomice jsou:

a)	mzda, cena a zisk
b)	mzda, renty, zisk a náklady kapitálu
c)	mzda, renty, zisk a úroky
d)	mzda, renty a úrokové míry

Shrnutí:

Pojem ekonomie má svůj původ v řečtině. Ekonomie jako vědní disciplína ale vznikla 
až v 18. století, a to odštěpením od filozofie a morálky. Jejím zakladatelem byl Adam 
Smith. Ekonomie zkoumá, jak různé společnosti využívají vzácné zdroje k výrobě 
užitečných statků a jak je následně rozdělují. Ekonomika je naproti tomu konkrétní, 
zkoumá oblast společenské praxe, řeší praktické fungování ekonomického života spo­
lečnosti. Ekonomie se dělí na mikroekonomii a makroekonomii. Další typ členění 
podle způsobu zkoumání reality je rozdělení ekonomie na pozitivní a normativní. 
Pod pojmem statek chápe ekonomická teorie všechny předměty a  činnosti, které 
slouží k uspokojování lidských potřeb. Statky umožňuje vytvořit hospodářský pro­
ces, který má čtyři fáze – výrobu, rozdělování, směnu a spotřebu. Při výrobě jsou 
důležité vstupu (výrobní faktory) – půda, práce, kapitál.

Klíčová slova:

Ekonomie, ekonomika, ekonomické školy, mikroekonomie, makroekonomie, pozitiv­
ní a normativní ekonomie, sektory ekonomiky, ekonomické kategorie, statky, služby, 
hospodářský proces, výrobní faktory

Kontrolní otázky a úkoly:

Kdo byl zakladatelem ekonomie jako vědní disciplíny?

Jaký je rozdíl mezi ekonomií a ekonomikou?

Jak rozdělujeme ekonomii?

Principy efektivnosti
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Jak členíme sektory ekonomiky?

Objasněte pojmy ekonomická vzácnost, volné statky, ekonomická efektivnost. 

Jaké fáze má hospodářský proces?

Jak rozdělujeme výrobní faktory?

Korespondenční úkol I: 

Pokuste se, na základě vám dostupných materiálu (internet, skripta atd.), stručně 
popsat a časově zařadit alespoň pět směrů nebo škol ekonomického myšlení.
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2 TRH A ZÁKLADNÍ ELEMENTY TRHU

Po prostudování této kapitoly budete schopni:

•	 objasnit pojem trh a vysvětlit jeho funkce,

•	 vymezit základní ekonomické otázky v tržní ekonomice, 

•	 vyjmenovat a popsat základní ekonomické systémy,

•	 nakreslit schéma ekonomického koloběhu,

•	 charakterizovat elementy trhu, vysvětlit pojmy nabídka a poptávka,

•	 pochopit podstatu tržního mechanismu, 

•	 definovat elasticitu poptávky a nabídky.

2.1	 Definice trhu a jeho subjektů

Trh je oblast ekonomiky, ve které dochází k výměně činností mezi jednotlivými ekono-
mickými subjekty prostřednictvím směny zboží. Směnu zprostředkovávají peníze. Trh 
je nutný, je to nejdokonalejší dosud poznaný regulátor a stimulátor ekonomického 
rozvoje.

Kvantitativní poměr, ve kterém se určité zboží směňuje na trhu s ostatními, se na­
zývá směnnou hodnotou. Specifickou formou směnné hodnoty je cena. Je to směnná 
hodnota vyjádřená v penězích jako všeobecném ekvivalentu. Pojem relativní cena 
zdůrazňuje skutečnost, že cena porovnává hodnotu různých zboží navzájem. 

Můžeme charakterizovat tři základní funkce trhu:
•	 informační – spotřebitelé na trhu získávají informace o cenách jednotlivých výrob­

ců a o struktuře nabídky; firmy zjišťují, co lidé poptávají a za jaké ceny chtějí zboží 
koupit, jakou nabídku mají konkurenční firmy, jaké jsou možnosti nákupu a ceny 
vstupů,

•	 stimulační – informace trhu jsou podnětem pro výrobce, aby vyráběli (nevyráběli) 
zboží v určitém množství, kvalitě a struktuře; spotřebitelé se podle situace na trhu 
rozhodnou zboží koupit či nekoupit,

•	 rozdělovací – výše cen, struktura a velikost důchodů ovlivňují rozdělování zboží 
a služeb na jednotlivých trzích.

Trhy můžeme rozdělit podle různých hledisek. 

Podle územního hlediska:
•	 místní (případně oblastní, regionální) – jedna z prvních forem, vztahuje se bez­

prostředně k určitému místu (jarmark, městský trh),
•	 národní – trh v rámci státního celku,
•	 světový – existence světového trhu je projevem skutečnosti, že autonomie národ­

ních trhů je jen částečná.

Definice trhu

Funkce trhu

Rozdělení trhů
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Podle počtu zboží, které na trhu sledujeme:
•	 dílčí – je trhem, na kterém se prodává a kupuje jediný druh zboží,
•	 agregátní – je trh veškerého zboží.

Podle předmětu koupě a prodeje:
•	 trh výrobních faktorů – půdy, práce, kapitálu,
•	 trh finanční – peněz, kapitálu,
•	 trh produktů – výrobků, služeb.

Mikroekonomie zkoumá především jednotlivé dílčí trhy. Makroekonomii zajímá 
i celková situace na všech dílčích trzích dohromady – tj. agregátní trh.

Rozlišujeme tři základní subjekty trhu (ekonomické subjekty):

Domácnosti – přicházejí na trh za účelem uspokojení potřeb. Chtějí užitečné statky 
pro svoji spotřebu. Vystupují jako kupující na trhu výrobků a služeb a jako prodáva­
jící na trhu výrobních faktorů.

Firmy (podniky) – subjekty vyrábějící za účelem prodeje. Nakupují výrobní faktory, 
produkují statky a služby a prodávají je na trhu. Jejich cílem je maximalizace zisku.

Stát – vstupuje na trh s hlavním cílem ovlivnit jej, modifikovat jeho působení, od­
stranit některé jeho negativní dopady na  ekonomiku a  jeho pozitivní vliv naopak 
stimulovat. Je představován parlamentem, vládou, ministerstvy a dalšími institucemi, 
které svou činností a rozhodnutími působí na ekonomický život. 

Mezi jednotlivými subjekty tržní ekonomiky vznikají toky výrobních faktorů, statků 
a služeb a v opačném směru toky peněz. Dochází k nim neustále a opakovaně, proto 
hovoříme o tzv. ekonomickém koloběhu. Pro zjednodušení budeme předpokládat trh, 
na kterém vystupují dva základní tržní subjekty (domácnosti a firmy). V této souvis­
losti hovoříme o dvousektorové ekonomice. Oba subjekty vystupují na trhu výrobků 
a služeb i na trhu výrobních faktorů jako nabízející, ale i jako prodávající. Hmotný 
a peněžní koloběh statků a služeb i výrobních faktorů lze znázornit i graficky (viz 
obrázek 2.1).
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Subjekty trhu

Ekonomický koloběh



17

Podobný vztah by bylo možno odvodit i pro ostatní subjekty ekonomiky. Podle počtu eko-
nomických subjektů a jejich vzájemných interakcí na trhu, můžeme odvodit tří a vícesek-
torové ekonomické modely.

Příklad 2.1: 	Nakreslete  a popište schéma ekonomického koloběhu, probíhající mezi 
konkrétní firmou a konkrétní domácností.

2.2	 Ekonomické systémy

Základní otázky (problémy), které stojí před ekonomickými subjekty v ekonomic­
kém životě, jsou:
•	 Co a kolik vyrábět? Co se bude vyrábět, jaké statky a služby (spotřební nebo kapi­

tálové statky), kolik statků se bude vyrábět, kdy se budou vyrábět atd.
•	 Jak vyrábět? Z jakých zdrojů, kolik zdrojů bude potřeba, jak budou zdroje kombi­

nované (tj. jaká bude zvolena technologie), v jakých firmách bude výroba organi­
zována (akciové společnosti, družstva), atd.

•	 Pro koho vyrábět? To znamená jak statky rozdělovat – podle jakých principů a zá­
sad bude probíhat rozdělování a směna vyrobených statků.

Tyto problémy řeší subjekty jak na mikroekonomické, tak i na makroekonomické úrovni. 
Každý, kdo začíná podnikat, si klade otázku, co, jak, z čeho a pro koho bude vyrábět. 
Na obdobné otázky hledají odpověď i pracovníci marketingu u zavedených velkých firem. 
Vláda připravuje koncepce rozvoje (nebo útlumu) určitých odvětví atd.

Mechanismus, kterým ekonomické subjekty řeší základní ekonomické otázky, určuje 
typ ekonomického systému. Rozeznáváme tyto základní ekonomické systémy: zvyko­
vý, příkazový, tržní a smíšený.

Zvykový systém je historicky nejstarší. Dnes existuje jen výjimečně (pralesní národy). 
Je založen na tradici. Zkušenosti, ze kterých vychází chování ekonomických subjek­
tů, se přenášejí z generace na generaci. Rozhodování o základních ekonomických 
otázkách je tedy závislé na schopnostech a vůli jedinců, je subjektivní.

Příkazový systém (centrálně plánovaný) – vláda kontroluje a řídí prakticky celou eko­
nomiku, a to administrativně direktivním způsobem. Základem je společenské vlast­
nictví – státní a družstevní. Centralizace všech prostředků umožňuje přerozdělování. 
Rozhodování je také subjektivní, závislé na schopnostech a vůli jedinců. 

Tržní systém (tržní ekonomika) je založen na fungování trhu zboží a služeb. Cena 
zde funguje jako základní ekonomická informace. Naprosto převládá soukromé 
vlastnictví plus sektor veřejného vlastnictví. Důraz je kladen na  rozhodování kaž­
dého jedince. V tomto systému vše řeší trh a jednotlivci se tomuto systému podřídí 
nebo zde nejsou schopni existence. 

Ekonomické otázky

Ekonomické systémy
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Smíšený systém je charakteristický pro dnešní vyspělé ekonomiky, ve kterých existuje 
tržní mechanismus a stát vytváří právní rámec ekonomické aktivity (užívá tzv. nástro­
jů hospodářské politiky státu – viz podkapitola 5.2).

Přechod od jednoho ekonomického systému k jinému označujeme jako transformač-
ní období (transformace).

Příklad 2.2: 	Vyjmenujte základní ekonomické systémy a stručně vysvětlete, jak tyto 
systémy řeší otázky co, jak a pro koho. S využitím historických informací 
uveďte příklady jednotlivých ekonomických systémů.

2.3	 Tržní mechanismus

K vlastnímu faktu tržního nákupu a prodeje patří kupující, prodávající, zboží a jeho cena. 
Poptávka, nabídka a tržní cena jsou v ekonomické teorii nazvány základními elementy 
trhu a pro označení jejich společného působení se vžil pojem tržní mechanismus. V této 
dílčí kapitole se ho pokusíme rozebrat. 

Poptávka (D) vyjadřuje množství zboží, které chtějí kupující koupit na trhu za urči­
tou cenu. Poptávka je tedy funkcí, která má dvě proměnné – objem (poptávané množ­
ství) zboží, které chtějí kupující v rámci svého rozpočtového omezení získat a ceny, 
za které je chtějí získat. Poptávku dělíme na:
•	 individuální poptávka – poptávka jediného kupujícího nebo také poptávku po pro­

dukci jediného výrobce,
•	 tržní (dílčí) poptávka – poptávka všech kupujících po daném zboží na určitém 

trhu, 
•	 celková (agregátní) poptávka – poptávka všech ekonomických subjektů po  stat­

cích a službách. 

Základní vlastností křivky poptávky je její klesající sklon. To znamená, že s růstem 
ceny určitého zboží se snižuje (za jinak neměnných okolností2) poptávané množství. 
Tuto vlastnost poptávkové funkce nazýváme zákon klesající poptávky. Obrázek 2.2 
zobrazuje možný průběh poptávkové křivky. 

2	 Latinsky se „za  jinak neměnných okolností“ označuje termínem – ceteris paribus, což znamená 
podmínku nebo předpoklad, že se při zkoumání vlivu nějakého parametru (proměnné) na výsledek 
ostatní parametry nezmění.

Definice poptávky

Zákon klesající 
poptávky
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Obrázek 2.2: Klesající poptávková křivka

Zákon klesající poptávky lze ověřit pomocí empirických údajů – lidé skutečně většinou 
reagují na růst cen omezením nákupů a naopak pokles cen vyvolává zvýšení poptávané-
ho množství. Teoretické zdůvodnění spočívá v analýze substitučního a důchodového efek-
tu změny ceny.

Substituční efekt změny ceny – spotřebitel s omezenými důchody má tendenci nahra­
zovat zboží, jehož cena stoupla, jiným (substitučním zbožím), kterým lze danou po­
třebu uspokojovat levněji. 

Důchodový efekt změny ceny – roste-li cena zboží, spotřebitel může nakoupit z dané­
ho důchodu méně. To znamená, že růst ceny má na něj stejný vliv jako pokles reálné­
ho důchodu. Výsledkem těchto efektů je posun po křivce poptávky. Změny ceny vedou 
k pohybům nahoru a dolů po stejné poptávkové křivce. Měnit se však může i celá 
poptávka.

Vliv jiných činitelů (kromě ceny) na poptávku se projevuje posunem poptávkové křiv-
ky doleva nebo doprava. Důvody posunu křivky mohou být např. změna důchodu 
spotřebitele, změna cen ostatních statků (substitutů, komplementů), očekávání spo­
třebitelů, změna velikosti trhu, specifické faktory.

Příklad 2.3: 	Z  jakého důvodu se liší poptávka po  deštnících v  České republice 
a ve Velké Británii?

Nabídka (S) je množství zboží, které chtějí firmy prodat na  trhu za určitou cenu. 
Představuje souhrn všech zamýšlených prodejů, se kterými výrobci přicházejí na trh. 
Nabídka vždy vyjadřuje funkční vztah mezi množstvím vyráběné a nabízené produkce 
a cenou, za kterou jsou ochotni nabízející prodávat. Dělení nabídky:
•	 individuální nabídka – nabídka jednoho výrobce určitého statku nebo služby,
•	 tržní (dílčí) nabídka – nabídka jediného výrobku od různých výrobců,
•	 celková (agregátní) nabídka – představuje souhrn všech zamýšlených prodejů, se 

kterými přichází výrobci na trh.

Substituční efekt

Důchodový efekt

Posun poptávkové 
křivky

Definice nabídky
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Grafickým zobrazením nabídkové funkce je nabídková křivka (obrázek 2.3). Nabíd­
ková křivka má kladnou směrnici, tzn., že s růstem ceny určitého zboží se zvyšuje 
nabízené množství. Tuto vlastnost nabídkové funkce nazýváme zákon rostoucí nabíd-
ky.
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Obrázek 2.3: Rostoucí nabídková křivka

Od pojmu nabídka musíme rozlišovat pojem nabízené množství. Zatímco nabídka před-
stavuje funkční vztah nabízeného množství a ceny, který je znázorněn celou křivkou na-
bídky, nabízené množství představuje jen jednu proměnnou této funkce na grafu a jedná 
se o bod na křivce. Mění-li se nabídka, dochází k posunu celé křivky, mění-li se nabízené 
množství, dochází jen k posunu po křivce. Příčiny posunu nabídkové křivky jsou uvedeny 
dále.

Činitelé ovlivňující nabídku (nabídková křivka se posunuje doleva nebo doprava) jsou 
například: změna výrobních nákladů (změna ceny vstupů), změna cen alternativních 
výrobků (substitutů), změna struktury trhu, změna v daních a dotacích, specifické 
faktory.

Příklad 2.4: 	Určete a zakreslete do grafu poptávky a nabídky, co se stane na trhu aut 
za jinak stejných podmínek v následujících případech:

a)	zavedení robotů šetřících náklady v automobilkách
b)	zvýšení mezd v automobilkách
c)	 zdražení cestovného v autobusech
d)	zvýšení důchodů obyvatel

Pojmem tržní rovnováha označujeme takovou situaci, při které jsou nabídka a poptáv­
ka v  rovnováze, tj. na  trhu nevzniká ani nedostatek ani přebytek zboží. Cena, při 
které dochází k tržní rovnováze (tj. k rovnosti mezi nabízeným a poptávaným množ­
stvím), se označuje jako rovnovážná cena (cena vyčisťující trh). Grafickým zobraze­
ním tržní rovnováhy je průsečík nabídkové a poptávkové křivky (bod E – viz obrázek 
2.4). Stav rovnováhy je na  trhu velmi vzácný a výjimečný. Dochází k neustálému 
střetávání nabídky a  poptávky, resp. kupujících a  prodávajících, jejichž představy 
o objemu realizované produkce a především o ceně se liší.

Zákon rostoucí 
nabídky

Posun nabídkové 
křivky

Tržní rovnováha
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Obrázek 2.4: Rovnováha na trhu

Příklad 2.5: 	Správně doplňte:
Trh představuje časové a místní soustředění _________ a ________. Poptávka před­
stavuje _________ statků, která jsou spotřebitelé _______ koupit za určitou _____. 
Poptávková funkce tedy vyjadřuje vztah mezi ______ statku a  jeho __________. 
Nabídkou rozumíme __________ statku, které ________ dobrovolně doda­
jí na trh při určité _____. Funkce nabídky pak popisuje vztah mezi tržní ______, 
a  ___________ statku, které jsou ochotni výrobci vyrábět a  prodávat. Tržní rov­
nováha je stav __________ poptávky a nabídky; nepůsobí zde tendence ke změně 
tržní _____ nebo poptávaného a nabízeného _________. _________ nabízeného 
množství nad množstvím poptávaným (tj. převis ________) vede za předpokladu 
dokonalé konkurence k ________ tržní ceny.

2.4	 Elasticita poptávky a nabídky

Z předcházejícího výkladu víme, že podle zákona klesající poptávky se poptávané množ-
ství obvykle mění opačně než cena, kdežto mezi nabídkou a cenou je vztah přímý. To 
znamená, že jsme mluvili o směru, ve kterém se poptávané a nabízené množství mění 
nikoli o velikosti změny. Těmto kvantitativním aspektům se budeme věnovat nyní.

Výraz elasticita lze přeložit jako pružnost. Poptávka nebo nabídka pružně reagují 
na změny v cenách nebo v jiných faktorech. Ekonomický význam elasticity spočívá 
v tom, že změna jednoho ekonomického faktoru ovlivní změnu dalšího ekonomické­
ho faktoru. 

Elasticita poptávky je vlastnost křivky poptávky, která udává míru reakce (pružnosti) 
dané křivky na určitý podnět. Podle druhu podnětu rozeznáváme elasticitu cenovou, 
důchodovou a křížovou.

Cenová elasticita poptávky vyjadřuje vztah mezi procentní změnou poptávaného 
množství statku a procentní změnou ceny poptávaného statku.

Definice elasticity

Elasticita poptávky

Cenová elasticita 
poptávky
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Cenovou elasticitu poptávky měříme koeficientem cenové elasticity poptávky (E
D
), 

který udává, o kolik procent se zvýší (sníží) poptávané množství, když se cena sní­
ží (zvýší) o jedno procento. Koeficient elasticity poptávky je záporné číslo, jelikož 
poptávané množství se pohybuje opačně než cena. Při jeho použití se bere v úvahu 
absolutní hodnota. 

Podle velikosti koeficientu cenové elasticity poptávky rozlišujeme:
•	 elastickou poptávku (E

D 
> 1) – procentní změna ceny vyvolá větší než procentní 

změnu objemu poptávaného množství,
•	 neelastickou poptávku (E

D 
< 1) – procentní změna ceny vyvolá menší než procent­

ní změnu objemu poptávaného množství,
•	 jednotkově elastickou poptávku (E

D 
= 1) – procentní změna ceny vyvolá stejnou 

procentní změnu objemu poptávaného množství. 

Cenová elasticita poptávky se projeví v grafickém vyjádření, a sice ve sklonu křivky 
poptávky. 

Kromě uvedených případů existují i dvě krajní možnosti: dokonale elastická (E
D 

= ∞) 
a dokonale neelastická (E

D 
= 0) poptávka. 

Důchodová elasticita poptávky vyjadřuje citlivost reakce spotřebitele na změnu dů­
chodu. Křížová (substituční) elasticita vyjadřuje citlivost reakce spotřebitele na změ­
nu ceny jiného statku. 

Analýza elasticity nabídky je analogická jako u poptávky. Cílem je určit citlivost nabíze-
ného zboží na určité podněty. Rozeznáváme cenovou, důchodovou a křížovou elasticitu 
nabídky. Dále bude uvedena cenová elasticita 

Cenová elasticita nabídky měří citlivost nabízeného množství na změnu ceny. Cenová 
elasticita nabídky se vypočítá jako procentuální změna nabízeného množství dělená 
procentuální změnou ceny.

Koeficient cenové elasticity nabídky (E
S
) se od koeficientu cenové elasticity poptávky 

liší znaménkem. V případě nabídky je hodnota koeficientu kladná. 

Pokud je elasticita menší než jedna, znamená to, že se nabízené množství mění 
proporcionálně méně než cena. Pokud je elasticita větší než jedna, znamená to, že 
se nabízené množství mění proporcionálně více než cena. Stejně jako u elasticity 
poptávky rozlišujeme elastickou, neelastickou a jednotkově elastickou nabídku. Dále 
rozlišujeme dokonale elastickou (E

S 
= ∞) a dokonale neelastickou nabídku (E

S
 = 0).

Příklad 2.6: 	Jana má ráda jogurt Activia a  jiné jogurty jí nechutnají. Alena nevidí 
žádný rozdíl mezi Activií a jiným druhem jogurtu. Čí poptávka po Activii 
bude pravděpodobně cenově elastičtější a proč?

Důchodová a křížová 
elasticita

Cenová elasticita 
nabídky
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Shrnutí:

Trh je obecný pojem označující interakce mezi různými tržními subjekty s určitým 
druhem statků a služeb. Ekonomický koloběh je ekonomický model, který zjedno­
dušeně zachycuje vzájemné vztahy mezi jednotlivými ekonomickými subjekty. Tržní 
ekonomický systém neboli tržní ekonomika se ukázal jako historicky nejúspěšnější 
model fungování ekonomiky. O základních ekonomických otázkách rozhoduje pod­
nikatel sám. Mezi základní ekonomické otázky patří otázka Co, Jak a Pro koho. Po­
ptávka vyjadřuje vztah mezi dvěma proměnnými cenou a množstvím statků a služeb. 
Při grafickém znázornění má poptávková křivka klesající průběh (zákon klesající 
poptávky). Nabídka je rovněž závislá na ceně a množství statků a služeb. Křivka na­
bídky má rostoucí průběh (zákon rostoucí nabídky). Tržní rovnováha mezi nabídkou 
a poptávkou vzniká, jsou-li kupující ochotni za danou cenu, tzv. rovnovážnou, koupit 
dané množství zboží od prodávajících. Míru reakce jedné proměnné na změnu dru­
hé označujeme pojmem elasticita. Každý statek se vyznačuje jinou elasticitou, resp. 
různé soubory statků jsou charakterizovány různými elasticitami podle toho, jaké 
potřeby uspokojují. 

Klíčová slova: 

Trh, funkce trhu, typy trhů, ekonomické subjekty, ekonomický koloběh, ekonomické 
systémy, poptávka, poptávková funkce, nabídka, nabídková funkce, tržní rovnováha, 
elasticita poptávky, elasticita nabídky

Kontrolní otázky a úkoly:

Definujte pojem trh.

Vyjmenujte základní typy trhu.

Nakreslete schéma ekonomického koloběhu v dvousektorové ekonomice.

Nakreslete průběh poptávkové křivky a vysvětlete zákon klesající poptávky.

Nakreslete nabídkovou křivku a vysvětlete zákon rostoucí nabídky.

Graficky znázorněte bod rovnováhy.

Vysvětlete pojmy elasticita poptávky a elasticita nabídky.

Korespondenční úkol II: 

Do obrázku ekonomického koloběhu dokreslete třetí subjekt, a to stát. Analyzujte 
vztahy státu s ostatními subjekty na trhu a také možné zásahy státu na trhu statků 
a služeb a na trhu výrobních faktorů. 
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3 MIKROEKONOMICKÉ TEORIE

Po prostudování této kapitoly bude schopni:

•	 charakterizovat cíl, s jakým přichází spotřebitel na trh, 

•	 definovat, v čem spočívá hlavní omezení spotřebitele,

•	 popsat co je to indiferenční analýza,

•	 vysvětlit produkční funkci a definovat pojmy produkt, náklady, příjmy a zisk fir­
my,

•	 vysvětlit rozdíl mezi ekonomickým a účetním ziskem,

•	 charakterizovat dokonalou a nedokonalou konkurenci.

3.1	 Teorie spotřebitele

Základem analýzy chování spotřebitele je trh výrobků a služeb. Spotřebitel je na tomto 
trhu poptávající a určuje, co se bude vyrábět. Nakupuje statky, aby uspokojil své potřeby. 
Ve svém rozhodování je však omezen svým příjmem (důchodem). Racionálně jednající 
spotřebitel tedy poměřuje míru uspokojení potřeb a peněžní výdaje, které za statek vyna-
ložil. K „měření“ míry uspokojení potřeb ekonomická teorie využívá tzv. užitek.

Užitek (U) lze definovat jako stupeň uspokojení lidské potřeby. Funkce užitku je 
posuzována z hlediska preferencí, které spotřebitel přiřazuje spotřebním košům stat­
ků. 

Pokud lidé uspořádají kombinace statků hierarchicky, aniž by uvedli kvantitativní 
preference, jedná se o tzv. ordinální pojetí užitku. Velikost rozdílu v užitku mezi kte­
rýmikoliv statky není důležitá. 

Oproti tomu kardinální pojetí užitku vyjadřuje přesvědčení o  číselné měřitelnosti 
užitku. Lidé jsou schopni vyjádřit numericky míru uspokojení jednotlivými statky 
a vzájemně je poměřovat. Hodnocení je subjektivní.

Celkový užitek (TU) je vyjádřením míry uspokojení ze spotřeby všech jednotek dané­
ho statku. Je závislý především na objemu spotřebovávaného statku, zvyšuje se s růs­
tem jeho množství. Je však ovlivněn i vlastnostmi a kvalitou statku, mírou s jakou je 
schopen potřeby uspokojovat. 

Mezní (marginální) užitek (MU) představuje přírůstek užitku, který přináší poslední 
přidaná jednotka, neboli užitek získaný spotřebou další jednotky výrobku nebo služ­
by. Mezní znamená v ekonomii dodatečný, přírůstkový. 

Vztah mezi veličinou celkového užitku a mezního užitku lze vyjádřit nepřímou úmě­
rou: celkový užitek roste spolu se spotřebou, ale tempo jeho růstu klesá, tzn., že klesá 
jeho mezní užitek. 

Užitek

Pojetí užitku

Celkový užitek

Mezní užitek
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Zákon klesajícího mezního užitku vyjadřuje snižující se užitečnost spotřebovávaného 
statku. Přibývá-li spotřebiteli statek po jednotkách, mezní užitek z každé další jednot­
ky je menší než z předešlé. S postupným uspokojováním určité potřeby klesá její in­
tenzita, tzn., že klesá význam jejího dalšího uspokojení. 

Příklad 3.1: 	Pan Zach se rozhodl strávit dovolenou na Kanárských ostrovech. První 
den mu přinese mezní užitek, který oceňuje na 2500 Kč. Mezní užitek 
druhého dne dovolené oceňuje na 2200 Kč. Třetí den na 1900 Kč (zde se 
projevuje zákon klesajícího užitku). Tržní cena, za kterou mu cestovní 
kancelář účtuje jeden den dovolené, činí 1000 Kč. Kolik dní dovolené si 
pan Zach bude chtít koupit?

Specifický případ týkající se spotřeby statků je tzv. paradox hodnoty. Tento fenomén 
lze vysvětlit s pomocí aparátu marginální analýzy. Čím je statek dostupnější, čím se 
vyskytuje ve větším množství, tím je méně vzácná i jeho poslední jednotka, i když 
celkový užitek roste společně se spotřebou. Z toho vyplývá paradox hodnoty, cena 
není určena celkovým užitkem, ale mezním užitkem statku (tedy zároveň i dostup­
ností zboží pro spotřebitele). 

Příklad 3.2: 	Zkuste se zamyslet nad paradoxem hodnoty vody a diamantu, resp. proč 
má voda oproti diamantu tak nízkou hodnotu.

Přebytek spotřebitele je rozdíl mezi částkou, kterou je spotřebitel ochoten zaplatit 
za dané množství určitého zboží a částkou, kterou skutečně zaplatí. Spotřebitelský 
přebytek je tedy vyjádřením rozdílu mezi celkovým užitkem statku a jeho celkovou 
tržní hodnotou. 

Nyní si vysvětleme, jak se rozhoduje spotřebitel při spotřebě více statků. Základem ana-
lýzy je předpoklad, že lidé jednají racionálně, tzn., že jsou schopni hierarchizovat své po-
třeby a dát je do souladu se svými možnostmi. V praxi to znamená, že je člověk schopen 
stanovit své preference a podle nich určit směr spotřeby svého disponibilního důchodu. 
Tento racionálně jednající spotřebitel je však limitován určitými faktory.

Jestliže umíme uspořádat své potřeby podle závažnosti a uspokojit je ze svého ome­
zeného rozpočtu, pak jednáme racionálně. Charakteristickým rysem racionální volby 
je různý stupeň zohlednění tzv. utopených nákladů, tj. množství peněz, energie, času 
atd., které jsme vydali na uspokojení určité potřeby v určitém časovém předstihu. 

V rozhodování spotřebitele hrají důležitou roli také tzv. alternativní náklady (náklady 
obětované příležitosti), které vyjadřují hodnotu užitku ze spotřeby statku, jehož se 
vzdal ve prospěch jiného statku. Alternativní náklady mohou vznikat pouze v přípa­
dě, že disponibilní zdroje k uspokojení jsou omezené, takže nelze vyhovět všem po­
třebám. 

Zákon klesajícího 
MU

Paradox hodnoty

Přebytek spotřebitele

Utopené náklady

Alternativní náklady
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Jelikož statky a služby jsou vzácné, je spotřebitel ve své spotřebě vždy nějak omezen.

Omezení spotřebitele může být:
•	 fyzické – každý konzument je limitován svou fyzickou stránkou,
•	 časové – uspokojení každé potřeby se vyznačuje jistou časovou náročností,
•	 důchodové – znamená, že spotřebitel vytváří takovou poptávku, která odpovídá 

jeho disponibilnímu důchodu. Důchodové omezení spotřebitele lze znázornit 
na tzv. rozpočtové přímce (viz obrázek 3.1).

 

 

 

 

 

 

 

 

BL 

B 

A 

Y 

X 0 

Obrázek 3.1: Rozpočtová přímka

Rozpočtová přímka (BL) ukazuje, jaké kombinace statků jsou jednotlivým spotřebite­
lům potencionálně dostupné s  daným důchodem. Pokud uvažujeme plné využití 
osobního disponibilního důchodu na nákup statků X a Y, potom lze disponibilní 
důchod vypočítat součtem statků vynásobených jejich cenou. Změny ve výši důcho­
du se promítnou do posunu rozpočtové přímky. 

Celou plochu trojúhelníku 0AB (viz obrázek 3.1), neboli všechny kombinace statků 
X a Y dostupné při daném důchodu a daných cenách nazýváme soubor tržních pří-
ležitostí.

Spotřebitel má tedy různé alternativy, jak dosáhnout užitku, má cíle, má omezení, tzn., 
provádí racionální volbu, proto lidé v rámci svých důchodů volí ty statky a služby, které 
jim přinesou největší užitek. Jednotlivé limitní faktory sehrávají v rozhodovacím procesu 
spotřebitele především kvantitativní úlohu, protože předurčují konečnou spotřebu indivi-
duální poptávky. O kvalitativním aspektu volby spotřebitele vypovídá indiferenční analý-
za.

Tzv. indiferenční křivka je vlastně grafickým znázorněním všech možných kombinací 
dvou statků, mezi nimiž je spotřebitel indiferentní (nerozhodný), tzn., že každá tato 
kombinace má pro něj stejnou úroveň užitku. Indiferenční křivku zobrazuje obrázek 
3.2, vlevo, kde X a Y jsou druhy statků a body A a B jsou kombinace těchto druhů 
statků.

Omezení spotřebitele

Rozpočtová přímka

Indiferenční křivka
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Obrázek 3.2: Indiferenční křivka, indiferenční mapa

Člověk se ale nerozhoduje pouze mezi dvěma statky, naopak uvažuje v  kontextu 
mnoha souborů statků, které pro něj mají jiné užitné hodnoty. Indiferenční mapa je 
množinou jednotlivých indiferenčních křivek, které znázorňují všechny možné kom­
binace statků uspokojující různé potřeby – viz obrázek 3.2, vpravo. Kombinace ležící 
na vyšší indiferenční křivce jsou preferovány před kombinacemi na nižších indife­
renčních křivkách.

3.2	 Teorie firmy

Slovo firma má v ekonomické teorii stejný význam jako podnik. Podnik je v obchodním 
zákoníku chápán jako objekt právních vztahů. Podnik je organizační formou podnikání, 
jež je základním atributem tržní ekonomiky. Podniky a podnikáním se budeme zabývat 
v druhé disciplíně modulu Ekonomika.

Rozhodování firmy se týká především objemu vyrobené produkce, popř. její ceny, 
použité kombinace výrobních faktorů apod. Základem tohoto rozhodování je porov­
nání použitých zdrojů (vstupů, inputů) s výsledkem výroby (výstupem, outputem). 
Dlouhodobá existence firmy v  tržní ekonomice nutně předpokládá vyšší hodnotu 
výstupu, než je hodnota vstupů, protože účelem činnosti firmy je maximalizace zis­
ku. I v případě, kdy se firma orientuje na jiné cíle, je z dlouhodobého hlediska nutné 
dosahovat alespoň vyrovnanosti vstupů s výstupem. Za těchto podmínek firma činí 
rozhodnutí o tom, jaké statky vyrábět a v jakých množstvích a jakou kombinaci vstu­
pů by firma měla při výrobě určitých statků používat.

Při rozhodování firmy hraje důležitou úlohu čas. V krátkém výrobním období může 
firma měnit množství pouze některých vstupů, ostatní vstupy se nemění. Naproti 
tomu dlouhé výrobní období je charakterizováno tím, že všechny vstupy jsou proměn­
livé. Krajními případy jsou tzv. velmi krátké a velmi dlouhé období. 

K analýze vstupů a výstupů použijeme produkční funkci. Produkční funkce je vztah 
mezi maximálním dosažitelným výstupem a  množství použitých vstupů při dané 
úrovni technologie. 

Indiferenční mapa

Rozhodování firmy

Výrobní období

Produkční funkce
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V ekonomické teorii se uvažují produkční funkce se dvěma faktory, jimiž jsou práce a ka-
pitál a  jedním výstupem. V souvislosti s časovým obdobím výroby je toto zjednodušení 
výhodné, protože umožňuje definovat produkční funkce v krátkém a dlouhém období. 

Při analýze výroby v krátkém období vycházíme z předpokladu, že používané množ­
ství kapitálu je konstantní (fixní), mění se jen objem použité práce a  v  závislosti 
na něm velikost výstupu. Je zřejmé, že objem vyrobené produkce se mění se změna­
mi množství vstupu.

Celkový fyzický produkt (TPP) představuje celkové množství vyrobeného výstupu 
ve fyzických jednotkách. 

Průměrný fyzický produkt (APP) je celkový produkt dělený množstvím jednoho vstu­
pu. V praxi je používán jako ukazatel efektivnosti. 

Mezní fyzický produkt (MPP) je dodatečný produkt neboli výstup přidaný 1 dodateč­
nou jednotkou tohoto vstupu, přičemž ostatní vstupy jsou konstantní. 

Vztah mezi přírůstkem výstupu a změnami jednoho vstupu vyjadřuje zákon klesají-
cích výnosů (zákon klesajícího mezního fyzického produktu), který stanoví, že pokud 
jsou do  výrobního procesu přidávány stále stejné přírůstky variabilního vstupu 
a ostatní vstupy se nemění, pak výsledné přírůstky celkového fyzického produktu 
mají od určitého stupně výroby tendenci klesat. 

Protože zkoumáme důsledky změn množství jednoho vstupu (ostatní považujeme 
za fixní), hovoříme o výnosech z variabilního vstupu. 

V dlouhém období se předpokládá, že oba vstupy se mění, jsou tedy variabilní. Tuto 
skutečnost vyjadřuje dlouhodobá produkční funkce. Grafickým znázorněním této 
funkce je izokvantová mapa (viz obrázek 3.3) 

Izokvanta je křivka tvořená všemi kombinacemi vstupů, které vedou k tvorbě stejné­
ho výstupu. Izokvanta je vždy spojena s určitou konkrétní úrovní výstupu. Je větši­
nou konvexní k  počátku, protože jejich tvar určuje zákon klesajícího mezního 
produktu.
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Obrázek 3.3: Dlouhodobá produkční funkce – izokvantová mapa
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Vlastností dlouhodobé produkční funkce jsou substituce výrobních faktorů a různé 
výnosy z rozsahu (rostoucí, klesající, konstantní). Z toho také vyplývá, že izokvanty 
nemusí být konvexní, pokud nejsou splněny nutné předpoklady, například substituce 
výrobních faktorů. Firma může produkovat výstup s fixními proporcemi vstupů, vstu­
py jsou dokonalými komplementy, nebo výrobní faktory mohou být dokonalými substi-
tuty. V prvním případě izokvanty nabývají pravoúhlý tvar a v druhém případě mají 
tvar přímky.

Příklad 3.3: 	Nakreslete mapu izokvant pro dokonalé komplementy a  dokonalé 
substituty.

Rozhodování podniku o velikosti výstupu je podmíněné nejen produkční funkcí, kte­
rá vyjadřuje jeho technologické možnosti, ale i náklady. Podnik musí volit takové 
kombinace výrobních faktorů, které mu umožní vyrobit daný výstup s minimálními 
náklady, vzhledem k produkční funkci. Přímka nebo i křivka zachycující kombinace 
vstupů (kapitálu a práce), které je možné nakoupit za pevně danou finanční částku, 
se nazývá izokosta. Znázornění izokosty je patrné z následujícího obrázku 3.4.
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Obrázek 3.4: Izokosta

Optimální kombinace vstupů nastává v bodě dotyku izokosty s  izokvantou (tj. bod, 
ve kterém izokosta splývá s tečnou izokvanty), jejich sklony, přesněji absolutní hod­
noty, jsou shodné. 

V procesu hospodářské činnosti firmy, při podnikání, se dostávají do  pohybu peněžní 
a hmotné prostředky. Tyto pohyby je možné označit jako toky, kde se jedna forma peněž-
ních prostředků transformuje do formy druhé. Vynakládáním prostředků ve výrobě i při 
jiných činnostech v procesu podnikání vznikají náklady. 

Náklady firmy je tedy v  penězích vyjádřená spotřeba věcných prostředků a  práce 
v souvislosti s účelovou činností firmy.

Z hlediska určení na jednotku produkce se náklady dělí na přímé a nepřímé. Přímé 
náklady se dají přímo určit na jednotku produkce. Nepřímé (režijní) náklady se počí­
tají na celou výrobu, a  tak vzniká problém jejich přepočtu na  jednotku produkce. 

Dokonalé substituty  
a komplementy
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Náklady

Rozdělení nákladů
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Z hlediska změny objemu produkce se náklady dělí na variabilní a fixní (viz dále). 
Z hlediska času rozlišujeme náklady dlouhodobé a krátkodobé.

V ekonomické teorii se dále rozlišují náklady firmy na explicitní a implicitní. Jedná 
se o dělení nákladů, které odlišuje pojetí nákladů v ekonomické teorii od účetnictví. 
Explicitní náklady jsou náklady, které firma musí reálně vynaložit v peněžní podobě 
na nákup nebo nájem výrobních faktorů. Evidují se v účetních knihách, mohou být 
tedy zjistitelné z účetních výkazů, proto se také označují jako náklady účetní nebo 
peněžní.

Implicitní náklady (alternativní náklady, náklady obětované příležitosti) jsou nákla­
dy, které firma reálně neplatí. Jedná se o „ušlý příjem“ z výrobních faktorů ve vlast­
nictví firmy. 

Explicitní a implicitní náklady dávají dohromady celkové ekonomické náklady. 

Při analýze nákladů vycházíme ze zjednodušeného předpokladu, že firma vyrábí pouze 
jeden statek a při výrobě používá pouze práci a kapitál. Dále předpokládáme, že ceny 
práce a kapitálu se nemění. 

Celkové náklady (TC) představují celkové výdaje spojené s výrobou určitého objemu 
výstupu. V krátkém období se člení na náklady variabilní a fixní. 

Variabilní náklady (VC) jsou náklady, které se mění se změnami produkce a jsou spo­
jeny s takovými variabilními vstupy, jako je v krátkém období výrobní faktor práce. 
Fixní náklady (FC) nezávisí na objemu výroby, existují, i když má podnik nulovou 
výrobu. Jedná se o nutné náklady spojené s fyzickou existencí podniku jako je údržba 
budov, pronájem kanceláří atd. 

Průměrné náklady (AC) jsou náklady na  jednotku produkce a  představují poměr 
celkových nákladů a objemu produkce. V krátkém období ještě rozlišujeme průměrné 
variabilní a průměrné fixní náklady. 

Mezní náklady (MC) jsou náklady potřebné na vyrobení dodatečné jednotky výstu­
pu, představují změnu nákladů při změně objemu produkce o jednotku. 

Výše nákladů závisí na množství a cenách použitých výrobních faktorů. V případě 
rostoucích výnosů z variabilního vstupu celkové a variabilní náklady rostou pomaleji 
než výstup. Jednotkové náklady klesají. Pokud platí klesající výnosy ze vstupu, celko­
vé a  variabilní náklady rostou rychleji než výstup. V  případě konstantních výnosů 
z faktoru celkové a variabilní ani nerostou a ani neklesají. 

Pro dlouhé období je typické, že technické podmínky umožňují podniku při nízkém 
výstupu realizovat rostoucí výnosy a při vyšším výstupu se zase prosazují klesající 
výnosy z rozsahu. Podnik může měnit rozsah všech výrobních faktorů, tedy u naší 
dlouhodobé produkční funkce kapitál a práci, oba vstupy jsou tak variabilními fakto­
ry. 

Obecně platí, že náklady v krátkém období bývají vyšší než náklady v dlouhém období, 
protože fixní náklady neumožňují firmě optimalizovat kombinace vstupů při mění­
cím se výstupu.
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Implicitní náklady
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Příklad 3.4: Fixní náklady představují:
a)	náklady jakéhokoliv vstupu, jehož cena za jednotku je fixní,
b)	náklady, jejichž zvýšení je dokonale v proporci ke zvýšení výstupu,
c)	 jakýkoli komponent zahrnutý v průměrných nákladech, který vchází do průměr­

ných nákladů jako tatáž fixní suma za  jednotku, ať je jakákoli úroveň výstupu 
výrobní jednotky,

d)	náklady, které daná firma nese, i když se její výstup rovná nule.

Pojem zisk jsme do této chvíle používali bez bližší specifikace. Je tedy nezbytné jeho po-
drobnější vysvětlení. Nejdříve si ale definujme příjmy.

Celkový příjem (TR) je celková částka, kterou firma získá prodejem svých výrobků. 
Průměrný příjem (AR) je příjem na  jednotku produkce, který se vždy rovná ceně. 
Mezní příjem (MR) vyjadřuje vztah mezi přírůstkem celkového příjmu a přírůstkem 
prodaného množství.

Důležitost příjmových veličin je zřejmá, jelikož rozhodování firmy závisí na konku­
renčních podmínkách (viz podkapitola 3.3) a tyto podmínky ovlivňují, kromě nákla­
dových podmínek i jejich individuální poptávkové křivky. 

U dokonalé konkurence je individuální poptávková křivka horizontální, což znamená, 
že dokonale konkurenční firma není schopna ovlivnit tržní cenu svého produktu. 
V podmínkách nedokonalé konkurence není cena konstantní, nýbrž klesá a poptávko-
vá křivka je proto klesající.

Zisk (π) je rozdíl mezi celkovými příjmy a celkovými náklady, zisk na jednotku pro­
dukce zjistíme jako rozdíl mezi průměrnými příjmy a průměrnými náklady.

Ekonomická teorie rozlišuje čistý ekonomický zisk a účetní zisk. Čistý ekonomický 
zisk vypočítáme jako rozdíl mezi celkovými příjmy a celkovými (explicitními i impli­
citními) náklady. Naproti tomu účetní zisk je rozdílem mezi celkovými příjmy a ex­
plicitními náklady. Čistého ekonomického zisku firma dosahuje jen tehdy, když je 
zisk větší než tzv. normální zisk. 

Normální zisk je určen alternativními náklady použití výrobních faktorů ve vlastnic­
tví majitele firmy. Normální zisk je implicitní důchod, který zahrnuje výnos práce 
podnikatele, výnos kapitálu a jiných výrobních faktorů v jeho vlastnictví a odměnu 
za podstoupené podnikatelské riziko.

Příklad 3.5: 	Majitel chaty, který ji dříve používal k osobnímu odpočinku a občas ji 
pronajímal, se rozhodne provozovat v této chatě bufet a u ní restauraci, 
protože zjistil, že kolem jeho chaty byly vybudovány cyklistické stezky 
a  lyžařské tratě, což je pro něj podnikatelská příležitost. Po  roce 
provozování zjistil, že dosáhl celkového příjmu 1 milion Kč. Náklady 
na obsluhu, vodu, energii, plyn, materiál aj. činily 800 tisíc Kč. V důsledku 
svého podnikání přišel o mzdu, kterou dříve jako zaměstnanec dostával, 

Příjmy

Zisk

Čistý ekonomický zisk
a účetní zisk

Normální zisk
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a  ta činila 120 tis. Kč ročně. Při budování restaurace použil vlastní 
úspory, přičemž přišel o úrok z vkladů ve výši 10 tis. Kč ročně. Dříve také 
chatu pronajímal s  ročním výnosem 50 tis. Kč. Vypočtěte celkové 
explicitní a implicitní náklady, účetní a ekonomický zisk.

Pro rozhodování firmy maximalizující zisk o optimálním objemu produkce (popř. 
v nedokonalé konkurenci o výši ceny) mají klíčový význam mezní příjmy a mezní 
náklady, resp. jejich vzájemný vztah. Zisk může být maximální pouze tehdy, je-li MR 
= MC, protože změnou objemu produkce není možno zisk zvýšit. Objem výroby, pro 
který tato rovnost platí, je potom optimální, firma je v  rovnováze. Situaci, kdy se 
mezní příjmy rovnají mezním nákladům, ekonomická teorie nazývá zlaté pravidlo 
maximalizace zisku. 

3.3	 Konkurence

Každý, kdo vstupuje na trh, přichází s nějakým cílem. Chce realizovat své ekonomické 
zájmy. Různé zájmy dále diferencují subjekty na straně poptávky a na straně nabídky. 
Subjekty mezi sebou soutěží a snaží se získat nějakou výhodu. V této podkapitole se se-
známíme s jednotlivými druhy konkurence.

Tržní konkurence je proces, ve kterém se střetávají různé zájmy různých subjektů 
trhu.

Konkurence mezi nabídkou a poptávkou – výrobci chtějí prodat to, co vyrobili s co 
nejvyšším ziskem. Spotřebitelé chtějí v co nejvyšší možné míře uspokojit své potřeby 
nákupem zboží a za co nejnižší cenu. Tedy protichůdné názory. Rovnovážný stav 
(cena) je tedy určitý kompromis mezi nabídkou a poptávkou (pro nabídku je to cena 
nízká, pro poptávku vysoká – ovšem chtějí-li plnit svoje potřeby, musí se obě strany 
tomuto bodu přiblížit).

Konkurence na straně poptávky – střed zájmů jednotlivých spotřebitelů vstupujících 
na trh. Každý spotřebitel chce nakoupit co nejvíce zboží co nejlevněji, třeba i na úkor 
ostatních spotřebitelů. Význam této konkurence roste zejména, je-li poptávka vyšší 
než nabídka. Pak konkurence mezi spotřebiteli vede k růstu ceny.

Konkurence na  straně nabídky – každý výrobce přichází na  trh se snahou prodat 
co největší množství svých výrobků a za co nejvýhodnějších podmínek, které mu 
umožní maximalizovat jeho zisk. Dalším cílem je oslabování pozic svých konkuren­
tů. Oproti poptávce je významná v případě, kdy nabídka je menší než poptávka. Dále 
ji rozlišujeme na cenovou či necenovou a dokonalou či nedokonalou.

Cenová konkurence – spočívá ve zdánlivě nesmyslném, dobrovolném snižování cen 
zboží ze strany výrobců. Výrobci zlevňují, aniž by je k tomu nutil přebytek nabídky. 
Dělají to se snahou ovládnout trh s cílem zničit konkurenty.

Zlaté pravidlo 
maximalizace zisku

Definice konkurence

Rozdělení konkurence
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Necenová konkurence – zde jsou různé metody (kvalita, reklama, obalová technika, 
poskytování slev, apod.). V praxi dochází ke kombinaci cenové a necenové konku­
rence.

Z hlediska podmínek, jaké mají výrobci na trhu, rozlišujeme dokonalou a nedokona­
lou konkurenci. 

Dokonalá konkurence je abstrakcí ekonomické teorie (v praxi téměř neexistuje). Zá­
kladním předpokladem jsou naprosto rovné podmínky pro všechny její účastníky. 
V případě dokonalé konkurence musí v každém odvětví národního hospodářství pů­
sobit velké množství malých firem, které nejsou schopny ovlivnit cenu produktu (jsou 
příjemcem ceny). Podmínky, aby odvětví bylo dokonale konkurenční, jsou následují­
cí:
•	 všechny firmy musí vyrábět stejnou produkci, která je zároveň stejně kvalitní,
•	 všechny firmy musí být dokonale informovány o podmínkách trhu,
•	 všechny firmy mohou volně vstupovat na trh nebo z něho vystupovat.

Příklad 3.6: 	Co z následujícího by se mohlo stát, jestliže firma v dokonalé konkurenci 
sníží své ceny pod cenu tržní rovnováhy?

a)	všechny ostatní firmy by snížily své ceny
b)	firma by nemaximalizovala svůj zisk
c)	ostatní firmy by byly vyřazeny z činnosti
d)	ostatní firmy by mohly vystoupit z tohoto odvětví
e)	firma by získala větší podíl na trhu a to by pro ni bylo výhodné

Nedokonalá konkurence představuje obecně situaci, kde je na trhu alespoň jeden pro­
dávající nebo kupující, který může ovlivnit tržní cenu. Za hlavní příčiny vzniku nedo­
konalé konkurence lze považovat:
•	 nákladové podmínky – výroba ve  velkém rozsahu přináší celou řadu možností 

úspor, především v oblasti nákladů, 
•	 bariéry vstupu do odvětví – představují překážky pro konkurenci, které vyvolávají 

nedokonalost konkurenčního prostředí (např. politika státu, patentové právo), 
•	 diferenciace produktu – vyplývá ze situace, kdy určitý výrobek nemá blízké substi­

tuty (odlišení produktu od konkurentů), 
•	 rozsah a forma mezifiremních dohod – firmy mezi sebou mohou uzavírat určité, ně­

kdy neveřejné (utajované) smlouvy např. o cenách výrobků, dodávaném množství 
apod.

V rámci nedokonalé konkurence na straně nabídky rozlišujeme tři typy tržních struk­
tur: monopol, oligopol a monopolistickou konkurenci. 

Monopol – jediný výrobce určitého výrobku, s  absolutní mocí nad spotřebitelem. 
Růst cen je limitován koupěschopností spotřebitelů. Likvidace konkurence na straně 
nabídky a ochromení působení tržního mechanismu. Nutná regulace státem. 

Oligopol – na trhu jen několik výrobců se značnou ekonomickou silou, brání vstupu 
dalších výrobců na trh. Ceny jsou vyšší, nutí spotřebitele kupovat za vyšší ceny, mají 
možnost omezovat nabídku. Konkurence mezi výrobci je hlavně necenová (automo­
bilky).

Dokonalá konkurence

Nedokonalá 
konkurence

Monopol

Oligopol
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Monopolistická konkurence – jde o trh jednoho výrobku s mnoha výrobci (velká sku­
pina), s volným vstupem na trh, produkt je ovšem diferencovaný. Mizí anonymita 
výrobců a ceny různých typů se mohou lišit (zubní pasty). Prosazují se cenové i ne­
cenové konkurence, jde o boj o zákazníka.

Příklad 3.7: Co z následujícího nepatří mezi překážky dokonalé konkurence?
a)	patenty
b)	diferenciace produktu
c)	volný výstup z odvětví
d)	cla a kvóty
e)	 koncese udělované vládou

Shrnutí:

Užitek je součástí rozhodování spotřebitele a má subjektivní charakter. Celkový uži­
tek je součtem všech mezních užitků. Mezní užitek s rostoucí spotřebou klesá. Je­
likož statky a služby jsou vzácné, je spotřebitel ve své spotřebě vždy nějak omezen. 
Toto omezení může být fyzické, časové nebo důchodové. Při zkoumání rozhodování 
spotřebitele se využívá indiferenční analýzy, při které každou kombinaci dvou statků 
se stejným užitkem znázorníme indiferenční křivkou. Soubor indiferenčních křivek 
dvou statků nazýváme indiferenční mapou. Cílem firmy je maximalizace zisku, kte­
rý se rovná rozdílu mezi celkovými příjmy a celkovými náklady. Produkční funkce 
v krátkém období vyjadřuje objem produkce, jež je možno vyrábět danou kombinací 
výrobních faktorů při dané úrovni technologie. Celkové náklady dělíme na fixní a va­
riabilní. Průměrné náklady jsou náklady jednotkové, mezní náklady jsou náklady 
přírůstkové. Při analýze chování firmy je důležité brát v úvahu všechny náklady při 
výrobě. Některé z nich jsou explicitní a některé implicitní. Rozdíl mezi ekonomic­
kým a účetním ziskem tvoří implicitní náklady. Konkurence je hospodářská soutěž 
mezi firmami operujícími na stejném dílčím trhu, spočívající ve snaze získat pro sebe 
určitou výhodu. 

Klíčová slova:

Užitek, rozpočtová přímka, indiferenční analýza, firma, produkční funkce, fyzický 
produkt, izokvanta, výnosy z  rozsahu, izokosta, náklady, celkový, příjem, účetní 
a ekonomický zisk, dokonalá a nedokonalá konkurence

Kontrolní otázky a úkoly:

Vysvětlete význam užitku a popište rozdíl mezi celkovým a mezním užitkem.

Charakterizujte podstatu zákona klesajícího mezního užitku.

Monopolistická 
konkurence
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Vysvětlete, v čem spočívá přebytek spotřebitele.

K čemu slouží indiferenční analýza?

Vysvětlete zákon klesajících výnosů.

Vysvětlete rozdíl mezi ekonomickým a účetním ziskem.

Definujte rozdíly mezi dokonalou a nedokonalou konkurencí.

Korespondenční úkol III: 

Uveďte konkrétní příklady nedokonalé konkurence v ČR. Jeden popř. více z nich 
podrobněji rozeberte, nejlépe takový, který se vás osobně dotýká. Diskutujte o jeho 
kladných a záporných dopadech. Souhrnně zhodnoťte jeho působení. V případě kri­
tiky navrhněte změny či zrušení. 
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4 ZÁKLADY MAKROEKONOMICKÉ TEORIE

V této kapitole se dozvíte:

•	 jaké jsou hlavní makroekonomické agregáty a jak se zjišťuje jejich výše,

•	 co je agregátní poptávka a nabídka a jaké faktory je ovlivňují, 

•	 jaká je podstata makroekonomické rovnováhy,

•	 co označuje pojem ekonomický růst,

•	 jaké jsou fáze a příčiny vzniku hospodářského cyklu.

•	 jaké funkce plní peníze v ekonomice,

•	 co znamenají pojmy inflace, deflace, dezinflace a cenový index.

4.1	 Makroekonomické agregáty

Makroekonomická teorie analyzuje chování ekonomického systému jako celku. Zkou­
má, které procesy vyvolávají poruchy agregátního trhu a které jej uvádí do rovnováhy. 
Prostřednictvím tzv. agregátních veličin se měří a zachycují probíhající změny v eko­
nomice a stanoví rozhodující tendence jejího vývoje. 

Ve středu pozornosti makroekonomiky jsou čtyři skupiny ekonomických problémů, 
které vyúsťují do čtyř základních cílů. Tyto makroekonomické cíle jsou zabezpečová­
ny pomocí hospodářských politik (viz dílčí kapitola 5.2).

Nyní si vymezíme ukazatele, které se v ekonomické teorii používají k popisu makroeko-
nomických procesů a k měření celkové výkonnosti ekonomiky. Tyto veličiny se označují 
jako národohospodářské agregáty. Zaměříme se pouze na základní z nich.

Základními neboli jednoduchými makroekonomickými ukazateli jsou: ukazatel růstu 
(hrubý domácí produkt), ukazatel trhu práce (počet zaměstnaných a nezaměstna­
ných), ukazatel průměrné cenové hladiny v čase (inflace), ukazatel vnější rovnováhy 
(obchodní bilance), ukazatel aktivity státu (saldo veřejného rozpočtu), finanční uka­
zatel (výše úrokových měr).

Hrubý domácí produkt (HDP) je celková peněžní hodnota toků statků a služeb vytvo­
řená za dané období, zpravidla rok, výrobními faktory v národním hospodářství bez 
ohledu na to, kdo je jejich vlastníkem. HDP je základem soustavy národních účtů pro 
zjišťování výkonnosti ekonomik jednotlivých zemí. Systém národních účtů umožňu­
je srovnávat makroekonomické ukazatele jednotlivých zemí. Největší vypovídací 
hodnotu má potom HDP na jednoho obyvatele. 

HDP můžeme měřit třemi základními metodami – produkční (tzv. metoda přidané 
hodnoty), důchodovou a výdajovou.

Definice 
makroekonomie

Makroekonomické 
ukazatele

Definice HDP

Metody měření HDP
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Produkční (odvětvová) metoda – na každém výrobním stupni odečteme od hodnoty 
produkce hodnotu meziproduktu. Hodnota finálních statků se vypočítává jako suma 
hodnot přidaných3 všemi firmami ve výrobním procesu. 

Příklad 4.1: 	Než pekař upeče bochník chleba, musí zasít a  sklidit obilí, pak zrno 
rozemele na  mouku, z  té spolu s  dalšími ingrediencemi vytvoří těsto, 
z kterého upeče chleba. Finálním statkem je chleba, protože je konečným 
produktem celého výrobního procesu. Předpokládejme výrobu 3 boch­
níků chleba, obilí má tržní cenu 24 Kč (cena, kterou zaplatil mlýn 
za  zrní). Tržní cena rozemleté mouky činí 33 Kč (cena, kterou pekař 
zaplatil za mouku), cena těsta přidáním ingrediencí je 60 Kč. Nakonec 
se upeče chleba, kdy jeden bochník stojí v obchodě 30 Kč. Vypočtěte 
celkový příspěvek k HDP.

Důchodová (nákladová) metoda – v tomto případě sečítáme všechny důchody, které 
drží vlastníci výrobních faktorů. Předpokládáme, že domácnosti jsou vlastníky všech 
výrobních faktorů. Za této situace bude HDP měřený důchodovou metodou tvořen: 
hrubými mzdami (tj. mzdami před zdaněním), rentami (příjmy z půdy a nemovitos­
tí), hrubými zisky firem (zisky firem, osob samostatně výdělečně činných), čistými 
úroky (tj. rozdíl mezi úroky, které domácnosti získávají a úroky, které zaplatí jiným 
subjektům) a nepřímými daněmi z podnikání (DPH, spotřební daně).

Výdajová (spotřební) metoda – HDP se stanoví jako součet výdajů domácností na spo­
třebu (C), soukromých hrubých domácích investic (I), výdajů státních orgánů na ná­
kup výrobků a služeb (G) a čistého exportu (rozdíl mezi výší exportu a výší importu: 
Ex – Im).

Hrubý národní produkt (HNP, též hrubý národní důchod) vyjadřuje hodnotu statků 
a služeb vytvořených za dané období výrobními faktory ve vlastnictví občanů přísluš­
né země, ať už tyto statky vyrobili na území dané země nebo v zahraničí. 

Od hrubého domácího produktu a hrubého národního produktu jsou odvozeny další 
veličiny: osobní důchod, disponibilní důchod, nominální HDP, reálný HDP, poten­
cionální HDP aj.

Čistý ekonomický blahobyt společnosti je určován nejenom množstvím, ale i kvalitou 
vytvořených a spotřebovaných statků. Též je ovlivněn dalšími aspekty kvality života. 
Jde vlastně o širší pojetí, než v sobě obsahuje ukazatel HDP. Ukazatel je konstruován 
tak, že k čistému domácímu produktu (HDP snížený o amortizaci) jsou přičítány 
(zohledňovány) zejména: 
•	 volný čas obyvatelstva – kratší pracovní doba zvyšuje blahobyt lidí, 
•	 produkce domácností, které nejsou součástí statisticky evidované výroby (práce 

na zahrádce, domácí práce),

3	 Přidaná hodnota je dána rozdílem mezi příjmy firmy a jejími nákupy od ostatních firem, tedy pouze 
tou částí hodnoty zboží, kterou k původní hodnotě zpracovávaného polotovaru přidal na každém 
stupni výroby každý z výrobců.

Produkční metoda

Důchodová metoda

Výdajová metoda

Definice HNP

Čistý ekonomický 
blahobyt
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•	 produkce stínové ekonomiky – stínová ekonomika je označována jako podzemní, 
neoficiální, skrytá; legální aktivity, které nejsou zdaňovány (neregistrované služby, 
práce „načerno“ atd.),

•	 růst kvality zboží, která se neprojevuje růstem objemu HDP (nepřetržitě se zdoko­
nalující počítače).

Na druhé straně jsou od čistého domácího produktu odečítány:
•	 škody na životním prostředí – znečištění životního prostředí, které zhoršuje kvalitu 

života, příp. jiné záporné externality,
•	 nelegální aktivity v podobě tzv. černé ekonomiky (obchod s drogami). 

Jedním z klíčových problémů ve vývoji ekonomiky jako celku je situace na trhu práce. 
Makroekonomie tudíž potřebuje ke svému zkoumání ukazatele, které jsou schopny po-
psat stav a vývoj tohoto trhu. Na tomto místě se seznámíte s problematikou nezaměstna-
nosti. 

Nezaměstnanou pracovní silou je ta část ekonomicky aktivního obyvatelstva, která 
není odpovídajícím způsobem využita. Nezaměstnaností dobrovolnou rozumíme tu 
nezaměstnanost, při které lidé nenabízejí svoji práci, protože se jim zdají být mzdové 
sazby příliš nízké. Nedobrovolně nezaměstnaní jsou ti, kteří jsou ochotni pracovat 
za dané mzdové sazby, a přesto nemohou najít práci. 

Ekonomicky aktivní obyvatelstvo tvoří lidé v produktivním věku, kteří jsou: 
•	 zaměstnaní – lidé, kteří vykonávají placenou práci, včetně žen na mateřské dovo­

lené a lidí v pracovní neschopnosti nebo na dovolené, 
•	 nezaměstnaní – lidé, kteří práci nemají, ale aktivně ji hledají a jsou oficiálně evido­

váni na úřadech práce jako uchazeči o zaměstnání.

Ostatní obyvatelstvo není ekonomicky aktivní (studenti, důchodci, invalidé, ženy 
v domácnosti a ti, kteří práci nehledají, protože mají jiné zdroje příjmů).

Míru nezaměstnanosti určujeme jako podíl počtu nezaměstnaných osob, kteří aktiv­
ně o nalezení práce usilují k ekonomicky aktivnímu obyvatelstvu. 

Podle toho, jaké jsou důvody vzniku nezaměstnanosti, rozlišujeme:
•	 frikční nezaměstnanost – vzniká v důsledku neustálého pohybu lidí mezi oblastmi 

a pracovními místy (stěhování lidí, hledání lépe placené práce aj.), přechodná, 
krátkodobá nezaměstnanost, sezónní nezaměstnanost.

•	 strukturální nezaměstnanost je způsobena nerovnoměrným vývojem různých od­
větví (změna v požadované kvalifikaci, konkurenční schopnosti odvětví). Může 
trvat i několik let. 

•	 cyklická nezaměstnanost souvisí s průběhem hospodářského cyklu (viz podkapi­
tola 4.3), je způsobena snížením celkové úrovně výdajů v ekonomice a trvá zpra­
vidla několik měsíců, dokud se nezvýší poptávka po práci.

Rozlišujeme dále nezaměstnanost krátkodobou (do 6 měsíců) a dlouhodobou (více 
než 6 měsíců).

Definice 
nezaměstnanosti

Míra nezaměstnanosti

Druhy 
nezaměstnanosti
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Příčiny vzniku nezaměstnanosti: nedokonalý trh práce, nedokonalé informace o pra­
covních místech, pojištění a podpory v nezaměstnanosti, zákon o minimální mzdě, 
odbory a kolektivní vyjednávání, mzdová rigidita, efektivní mzdy (zaměstnavatel pla­
tí zaměstnancům více, a tím je motivuje).

Příklad 4.2: 	Rozhodněte, o jaký typ nezaměstnanosti (frikční, cyklická, strukturální) 
se jedná v následujících příkladech:

a)	Následkem optimalizační sítě středních škol přišlo o práci několik stovek učitelů.
b)	Restrukturalizace Českých drah způsobí nucený odchod stovek železničářů.
c)	Pan Nový přišel o práci v době deprese.
d)	Pan Bachan rozvázal pracovní poměr z důvodu nízké mzdy.

4.2	 Makroekonomická rovnováha

Makroekonomická rovnováha je dána interakcí (vzájemným působením) agregátní 
poptávky a nabídky.

Agregátní poptávka (AD) představuje celkové množství statků a služeb, které chtějí 
domácnosti, firmy, vláda a zahraniční odběratelé koupit při dané míře inflace. Jde 
tedy o plánované výdaje. AD určuje objem produkce v krátkém období. AD je také 
závislá na reálných úrokových sazbách. Na reálných úrokových sazbách jsou nepří­
mo závislé investice i spotřeba. 

Křivka agregátní poptávky znázorňuje závislost objemu poptávaného produktu na ce­
nách a klesá zleva doprava, protože spotřeba domácností se při klesajících cenách 
zvyšuje (viz obrázek 4.1).
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Obrázek 4.1: Křivka agregátní poptávky

Jak vyplývá z grafu, vztah mezi vývojem cenové hladiny a objemem poptávaného 
množství, má charakter nepřímé závislosti a může mít různé příčiny, které způsobují 
posun po křivce AD.

Kromě tohoto posunu dochází i k posunům celé křivky AD – tzv. poptávkové šoky. 
Agregátní poptávka může růst, křivka AD posouvá rovnoběžně doprava, nebo může 
klesat, křivka posouvá rovnoběžně doleva. Jelikož je agregátní poptávka složena ze 
spotřebních výdajů, investic, vládních nákupů a čistého exportu mění se tehdy, po­
kud se mění některá z těchto částí. 
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V podstatě lze rozdělit poptávkové šoky z hlediska příčin do dvou skupin: spontánní 
tržní procesy a záměrné regulace vlády nebo centrální banky.

Agregátní nabídka (AS) představuje množství produkce, kterou sektor firem vyrobí 
a nabízí při určité cenové úrovni. AS je tedy závislá zejména na výrobních vstupech, 
cenové úrovni a úrovni technologií. U agregátní nabídky je důležité rozlišit, zda se 
pohybujeme v krátkém nebo dlouhém období. 

V  krátkém období reaguje AS na  vzestup cen a  roste. Křivka agregátní nabídky 
(SRAS) je v krátkém období rostoucí, tzn., roste-li cenová hladina, roste i agregátní 
nabídka. Růst AS a tvar křivky je odvozen od toho, že některé peněžní náklady firem 
jsou stálé. Ekonomika v dlouhém období roste tempem rovnajícímu se růstu potenci­
onálního produktu. Producenti jsou schopni vyrábět a nabízet své zboží za jakouko­
liv cenu. Ceny spotřebního zboží i výrobních faktorů se plně přizpůsobují. Křivka 
agregátní nabídky (LRAS) se stává téměř vertikální, protože agregátní nabídka 
na změny cenové úrovně skoro nereaguje a zůstává stabilní na úrovni potenciálního 
produktu. Obrázek 4.2 ukazuje rozdíl mezi krátkodobou a dlouhodobou křivkou AS. 
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Obrázek 4.2: Křivky agregátní nabídky

Obdobně jako tomu bylo u agregátní poptávky, může se měnit i agregátní nabídka. 
Posun křivky agregátní nabídky je způsobován nabídkovými šoky. Za nabídkové šoky 
lze označit různé reálné poruchy. Ty mohou být vyvolány např. změnou přírodních 
podmínek, politickými událostmi, technologickými šoky, nákladovými šoky, změnou 
společenských preferencí.

Bod, v němž se krátkodobá křivka agregátní nabídky a křivka agregátní poptávky 
protínají, nazýváme bodem krátkodobé makroekonomické rovnováhy. Čím dále od po­
tencionálního produktu vlevo se protínají, tím více má makroekonomika nevyužitel­
ných zdrojů. Pokud leží bod makroekonomické rovnováhy vpravo od potencionálního 
produktu, trpí ekonomika vysokou mírou inflace a nachází se v situaci přetěžování 
výrobních faktorů. V dlouhém období se rovnovážný produkt ustaluje na své poten­
cionální úrovni při plné zaměstnanosti a stabilní cenové hladině. V bodě dlouhodobé 
makroekonomické rovnováhy protíná křivka agregátní poptávky jak krátkodobou, tak 
i dlouhodobou křivku agregátní nabídky. 

Výkonnost ekonomiky lze tedy zlepšit přiblížením k  potencionálnímu produktu 
(např. zvýšením AD vhodně zvolenou hospodářskou politikou).

Agregátní nabídka

Křivky AS
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4.3	 Ekonomický růst a hospodářský cyklus

Velikost nominálního produktu se v čase mění. Změny závisí na změnách cen a na změ-
nách objemu produkce. V  této dílčí kapitole budeme předpokládat, že úroveň cen je 
konstantní. To nám umožní zabývat se faktory, které vyvolávají změny ve velikosti reálné-
ho, skutečného i potencionálního produktu. Nejprve budeme sledovat faktory, které sou-
visejí s  dlouhodobým trendem vývoje reálného produktu, poté se zaměříme na  popis 
a vysvětlení příčin odchylek velikosti reálného produktu.

Ekonomický růst je procesem, jímž se zvyšuje schopnost národního hospodářství 
vyrábět statky a služby. Ekonomický růst je růstem potenciálního produktu. Faktory, 
které ovlivňují výši potencionálního produktu, jsou tedy i faktory ovlivňující ekono­
mický růst. K odhadu potencionálního produktu vycházejí makroekonomické přístu­
py v zásadě ze zjištění trendu vývoje reálného HDP. 

Ukazatel ekonomické síly země je vyjádřen absolutní hodnotou reálného HDP 
ve srovnatelné měně. Ukazatel ekonomické úrovně země je vyjádřený reálným HDP 
v přepočtu na jednoho obyvatele ve srovnatelné zemi.

Faktory ekonomického růstu jsou:
•	 tempo růstu výrobních faktorů – zvýší-li se množství práce, kapitálu a přírodních 

zdrojů, lze očekávat, za jinak nezměněných podmínek, že dojde k ekonomickému 
růstu,

•	 tempo růstu souhrnné produktivity – technologická a organizační zlepšení a zvý­
šení efektivnosti využití výrobních faktorů znamená, že se množství výrobních 
faktorů nezmění, ale zvyšuje se jejich účinnost.

V souvislosti s ekonomickým růstem rozlišujeme extenzivní a intenzivní růst. Pokud 
se ekonomický růst odvíjí zejména od zvyšování zásob výrobních faktorů a v menší 
míře od růstu jejich účinnosti, pak jde o extenzivní růst. Jestliže se ekonomický růst 
odvíjí především od zvyšování účinnosti výrobních faktorů a v menší míře od růstu 
jejich zásoby, pak se jedná o intenzivní růst.

Příklad 4.3: 	Definujte, jaký je rozdíl mezi ekonomickou silou a ekonomickou úrovní 
dané země.

Pod pojmem hospodářský cyklus rozumíme víceméně pravidelné kolísání (fluktuaci) 
skutečného (reálného) produktu kolem potencionálního produktu, resp. růstového 
trendu. Jedná se o stále se opakující nesoulad mezi potencionálním HDP a skuteč­
ným produktem národního hospodářství. Hospodářský cyklus se skládá ze čtyř fází.

I. Kontrakce je charakterizována poklesem skutečného produktu. Pokud se ekono­
mika nachází v  této fázi cyklu, hovoříme o  recesi (situace, kdy skutečný produkt 
klesá po dobu šesti měsíců) či o depresi (velice hluboký a dlouhodobý hospodářský 
pokles). 

II. Dno, resp. sedlo je bod, ve kterém skutečný produkt dosahuje minima (dolní bod 
cyklického obratu). Tato fáze navazuje na  recesi, resp. depresi a  znamená změnu 
ve vývojovém trendu.

Ekonomický růst
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ekonomického růstu
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Hospodářský cyklus
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III. Expanze, resp. konjunktura je obdobím oživení ekonomické aktivity. Skutečný 
produkt roste rychleji než potencionální produkt. 

IV. Vrchol je bod, ve kterém skutečný produkt dosahuje maxima (horní bod obratu). 
Představuje období po rostoucí fázi. 

Při běžném průběhu hospodářských cyklů a  jejich běžném střídání by neměla být 
narušena tzv. trendová dráha růstu. Protože uvažujeme ekonomiku s rostoucím tren­
dem, platí, že vrchol následujícího vzestupu je vždy na vyšší úrovni než vrchol před­
chozího vzestupu – viz obrázek 4.3.
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Obrázek 4.3: Hospodářský cyklus

Konstatovali jsme, že skutečný produkt kolísá kolem potencionálního produktu s jistou 
pravidelností a že se střídají jednotlivé fáze cyklu. 

Doba trvání jednoho cyklu, tzn., opakování cyklu po určité době se nazývá perio-
dičnost cyklu. Dle periodičnosti cyklů rozlišujeme cykly krátkodobé, střednědobé 
a dlouhodobé. 

Existují dvě skupiny názorů na vznik příčin hospodářských cyklů.

Teorie externích (vnějších) příčin zohledňuje faktory, které nejsou přímo produktem 
vnitřní ekonomiky, ale které ji ovlivňují. Příčiny kolísání agregátní nabídky a poptáv­
ky stojí mimo národní hospodářství. 

Teorie interních (vnitřních) příčin hledají příčiny cyklu uvnitř hospodářství. 

V ekonomické praxi se tyto externí a interní příčiny vzájemně prolínají a ovlivňují.

Faktory zmírňující ekonomické důsledky hospodářských cyklů:
•	 roste podíl terciární sféry, která je méně citlivá na cyklické výkyvy,
•	 mění se odvětvová struktura ekonomiky, zvyšuje se diverzifikace (různorodost) 

oborů, 
•	 trh práce vykazuje jistou mzdovou nepružnost.

Faktory umocňující důsledky hospodářských cyklů:
•	 zvyšuje se vnitřní zadlužení ekonomik, 
•	 v důsledku vysoké nezaměstnanosti je omezen růst soukromé spotřeby,
•	 otevřenost ekonomik, tzv. vyšší zapojení do mezinárodní dělby práce, urychluje 

šíření hospodářských cyklů, tzn. i recese,
•	 úroky v rámci dluhové služby bývají dosti vysoké a při problémech se splátkami 

dochází ke kumulaci dluhu. 

Příčiny vzniku 
hospodářských cyklů
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4.4	 Peníze, jejich funkce a inflace

Může se zdát, že je zcela jasné, co jsou to peníze. Jsou to bankovky a mince, kterými 
platíme za zboží v obchodech. Tak jednoduché to ale není. Bankovky a mince tvoří pouze 
nepatrnou část toho, co dnes nazýváme penězi. V  této podkapitole si vysvětlíme pojetí 
peněz z hlediska ekonomické teorie.

Ekonomická teorie rozumí penězi to, co je všeobecně uznáváno jako prostředek pla­
cení za výrobky a služby při směně. Peníze mají nulovou elasticitu substituce a výro­
by – nejsou volně reprodukovatelným statkem (nelze je vyrobit), jsou dokonale 
likvidní – tzn., jestliže při směně určitého aktiva za jiné nevynaložíme žádný dodateč­
ný náklad a ani neutrpíme žádnou újmu, jejich držba je spojena téměř s nulovými 
náklady – není třeba hledat žádného kupujícího.

Peníze mají dlouhou historii. Jejich různé formy nevznikly najednou ze dne na den, ale 
prošly vývojem, s jehož základními fázemi se nyní seznámíme. Ještě před tím, než vznik-
ly první formy peněz, existovala barterová směna (rozumíme jí výměnu zboží za zboží).

Vznik peněz je spojen s rozvojem dělby práce a směny statků, kterou tato dělba práce 
vyvolala. V historickém vývoji proto peníze nabývaly různých forem:
•	 komoditní peníze – vyčlenění některých typů zboží (sukno), ze kterých se staly 

první peníze, měly svou hodnotu, problém byl v jejich dělitelnosti, 
•	 papírové peníze – bankovky vzniklé jako speciální dlužní úpis řady komerčních 

bank na  základě uložení zlata v  bance, případně při nákupu směnky bankou. 
Bankovky musely být (alespoň částečně) kryty zlatem.

•	 současné peníze jsou penězi s nuceným oběhem4 a nemají vazbu na zlaté krytí. 
Existují tři formy soudobých peněz: drobné mince, papírové peníze (bankovky) 
a bankovní (depozitní) peníze. 

Peníze mají tři funkce:
•	 prostředek směny – peníze slouží ke směně statků a služeb,
•	 zúčtovací jednotka (měřítko hodnoty) – v penězích jsou vyjadřovány ceny statků 

a služeb, a to jak ceny současné, minulé, tak budoucí, 
•	 uchovatel hodnoty – vyjadřuje schopnost peněz uchovávat kupní sílu do budouc­

na. Na tom, jak úspěšně plní tuto funkci závisí kvalita měny.

V dalším výkladu se budeme věnovat trhu peněz. Stejně jako každý jiný trh má i trh pe-
něz stranu poptávky a stranu nabídky. 

Nabídka peněz, kterou budeme označovat také jako peněžní zásobu, je množství pe­
něz v ekonomice k danému časovému okamžiku. Peněžní zásoba se vyjadřuje pomo­
cí peněžních agregátů.

4	 Nucený oběh – peníze jsou přijímány proto, že jsou zákonem předepsaným platidlem. Jsou tedy 
zároveň přijímány i na základě důvěry ekonomických subjektů v jejich normální fungování a tato 
důvěra závisí významně i na politice vlády.
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Rozlišujeme následující peněžní agregáty:
•	 M0 – nejužší definice peněz, je tvořen oběživem, tj. mince a bankovky, včetně 

prostředků v pokladnách bank,
•	 M1 – transakční peníze sestávající se z M0 a z bankovních peněz5, 
•	 M2 – širší peníze, skládají se rovněž ze dvou částí, a  to z užšího agregátu M1, 

úsporových a termínovaných depozit a vkladů v cizích měnách,
•	 M3 – zahrnuje M2 a velká termínovaná depozita,
•	 L – zahrnuje M3 a vysoce likvidní aktiva jako státní cenné papíry a krátkodobé 

pokladniční poukázky.

Ze schematického vymezení struktury peněžní zásoby vyplývá, že s dalšími širšími 
peněžními agregáty klesá jejich likvidita a roste jejich výnosnost.

Základem finančního systému v tržní ekonomice je bankovní soustava. Bankovní sou­
stava je dvoustupňová (tvoří ji centrální banka a komerční banky). 

Centrální banka je ústřední bankou státu, reguluje nabídku peněz, podmínky posky­
tování úvěrů a dozírá na činnost komerčních bank. Vytváří peněžní zásobu složenou 
z  oběživa a  z  bankovních rezerv. Centrální banka nakupuje od  komerčních bank 
vládní dluhopisy či obligace nebo snižuje výši povinných rezerv, umožňuje tím ko­
merčním bankám vytvářet větší nabídku úvěru. 

Komerční banky mají charakter soukromých podniků, protože jejich cílem je maxi­
malizace zisku. Od podniků v jiných odvětvích se liší tím, že jsou více regulovány 
centrální bankou nebo vládními institucemi. Komerční banky vykonávají v podstatě 
tři druhy operací: aktivní (poskytování úvěrů), pasivní (přijímání vkladů a  úvěrů, 
emise akcií a obligací) a zprostředkovatelské (vedení účtů, směnárenské služby, sprá­
vu cenných papírů atd.). 

Celková nabídka peněz v ekonomice je na jedné straně vytvářena centrální bankou, 
která určuje peněžní zásobu, na druhé straně je rozšiřována komerčními bankami 
v interakci s firmami a domácnostmi, takže výsledné množství peněz v ekonomice je 
násobkem peněžní zásoby. 

V grafickém vyjádření je nabídka peněz vztahem mezi množstvím peněz a jeho cenou 
(úrokovou mírou). Rozlišujeme krátkodobou nabídku peněz, která je zcela necitlivá 
na změny úrokové míry, vyjádřenou jako dokonale neelastickou, má podobu vertikál­
ní linie a dlouhodobou nabídkou peněz, která je citlivá na výši nominální úrokové míry 
a platí, že s růstem úrokové míry roste nabízené množství a naopak.

Změna nabídky peněz při dané úrokové sazbě (graficky vyjádřená jako posun křivky 
doleva nebo doprava) je způsobena změnou monetární politiky centrální banky (viz 
podkapitola 5.2). 

Poptávka po penězích je představována množstvím peněz, které jsou v držení jednot­
livých ekonomických subjektů. Existují tři motivy, proč ekonomické subjekty drží 
peníze: transakční, opatrnostní a finanční.

5	 Bankovními penězi se míní depozita na požádání a jiná šekovatelná depozita.

Peněžní agregáty

Bankovní soustava

Celková nabídka 
peněz

Poptávka po penězích
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Transakční motiv – peníze jsou drženy a poptávány za účelem provádění běžných 
transakcí. Vzniká z důvodu časového nesouladu mezi příjmy a výdaji (domácnosti 
mají výdaje v průběhu celého měsíce, ale výplatu dostanou jednou za měsíc, atd.).

Opatrnostní motiv – výsledkem snahy vytvořit si určitou peněžní zásobu pro případy 
nečekaných událostí, vyžadujících určité finanční zdroje (u domácností to může být 
nemoc, nezaměstnanost, odchod do důchodu aj.).

Spekulační (finanční) motiv – spojen s funkcí peněz jako uchovatele hodnoty. Lidé 
mohou své bohatství držet pouze v penězích nebo v cenných papírech. Peníze ne­
přináší výnos, ale jsou bezrizikové. Cenné papíry sice přináší úrok, ale zároveň jsou 
spojeny s vyšším rizikem. Díky finančnímu motivu vzniká závislost poptávky po peně-
zích na úrokové sazbě. Tato závislost je nepřímo úměrná, protože čím je vyšší úroková 
sazba, tím je větší zájem peníze investovat a menší zájem držet je v podobě peněžní 
zásoby. 

Ke změně poptávky po penězích dochází zejména vlivem: změny platebních zvyk­
lostí, změny počtu podnikatelských subjektů, změny (růstu) cenové hladiny, která 
způsobí změnu (růst) množství peněz, potřebných k nákupu stejného množství stat­
ků, změny (růstu) reálného důchodu, který je spojen se změnou (růstem) transakcí, 
např. růst spotřebních výdajů, větší vyplácení mezd, změny preferencí při utváření 
struktury aktiv, finančních inovací jako např. urychlení bankovního styku.

Příklad 4.4: 	Znázorněte graficky posuny křivky poptávky po penězích vlivem růstu 
a poklesu cenové hladiny.

V dosavadním výkladu jsme u úrokové míry nebrali v úvahu změnu cenové hladiny (míry 
inflace). Zahrnutí inflace je však velmi důležité, musíme rozlišovat mezi nominální 
a reálnou úrokovou mírou. 

Nominální úroková míra vyjadřuje procentní přírůstek z uložené částky. Reálná úro-
ková míra vyjadřuje procentní změnu kupní síly, neboli o kolik procent zboží si mů­
žeme koupit víc. Bereme zde v úvahu změnu cenové hladiny (míry inflace). 

Inflace je ekonomický jev, který všeobecně označuje růst cenové hladiny, nebo sníže­
ní kupní síly peněz. Jedná se o projev ekonomické nerovnováhy. Opačným jevem je 
deflace, tedy pokles cenové hladiny. Při inflaci nerostou všechny ceny stejným tem­
pem, některé mohou stagnovat nebo dokonce klesat. Pokles míry inflace označujeme 
termínem dezinflace.

Podle závažnosti dopadů na ekonomiku existuje:
•	 mírná (plíživá) inflace, při níž tempo růstu cen v podstatě nepřekračuje tempo 

růstu výroby. Jde o nízkou, zpravidla jednocifernou míru inflace. 
•	 pádivá (cválající) inflace, kdy tempo růstu výroby již zaostává nad tempem růstu 

cen. Snižuje se výkonnost ekonomiky.
•	 hyperinflace je extrémní případ. Cenová hladina roste o tisíce a více procent roč­

ně. Peníze přestávají fungovat, je nutná měnová reforma.

Motivy držby peněz

Úroková míra

Definice inflace

Druhy inflace



46

Negativa inflace: snižuje kupní sílu peněz, znehodnocuje úspory a zhoršuje schop­
nost plnit funkci uchovatele hodnoty, snižuje reálné mzdy (mzdy rostou pomaleji 
než ceny), zhoršuje míru nejistoty v rozhodování podnikatelů, zhoršuje kvalitu infor­
mací o stavu a vývoji ekonomiky zprostředkovaných cenovým systémem, přerozdělu­
je důchody a  bohatství ve  prospěch dlužníků, přispívá k  ekonomické nestabilitě 
a prohlubuje ekonomickou nerovnováhu.

Podněty k růstu cen mohou vycházet jak ze strany nabídky, tak ze strany poptávky. 
Rozlišujeme proto inflaci poptávkovou a nabídkovou. Zásadní rozdíl mezi nimi je v je­
jich vlivu na výrobu.

Inflace tažená poptávkou (poptávková inflace) – k  ní dochází, pokud se skutečný 
produkt blíží svou velikostí produktu potenciálnímu. Nastává tehdy, když je na trhu 
více poptávky při stejném objemu nabídky.

Inflace tlačená náklady (nabídková inflace) může vznikat i v obdobích, kdy neexistuje 
nadměrná agregátní poptávka spojená s inflační mezerou, ale i tehdy, nachází-li se 
ekonomika pod svým potenciálem. Projevuje se tím, že rostoucí náklady tlačí ceny 
finální produkce vzhůru. 

Ne všechny změny v agregátní poptávce a nabídce jsou pro tržní subjekty nečekané. 
Domácnosti i firmy předpokládají určitou míru inflace. Přihlížejí k ní při jednání 
o výši mezd, určování výše úroků apod. Tento druh inflace se označuje jako setrvač-
ná, příp. očekávaná inflace. 

Míra inflace je ukazatel, pomocí kterého můžeme sledovat a srovnávat vývoj inflace 
a rozhodovat se.

Vývoj cenové hladiny zjišťujeme pomocí cenových indexů. Cenovými indexy jsou de­
flátor HDP, index spotřebitelských cen, index cen výrobců.

Phillipsova křivka je substituční teorie inflace. Popisuje vztah mezi mírou inflace 
a mírou nezaměstnanosti. 

Příklad 4.5: 	Odpovězte na otázku: Musí růst cen potravin nutně znamenat inflaci?

Shrnutí:

Makroekonomická teorie se zabývá zkoumáním ekonomického systému jako celku. 
Sleduje vztahy mezi agregátními veličinami. Základním měřítkem celkové produk­
ce ekonomiky je HDP. Jednou z nejzávažnějších poruch trhu práce je nezaměstna­
nost. Dalšími ukazateli makroekonomické teorie jsou agregátní poptávka a nabídka. 
Ekonomika dosáhne makroekonomické rovnováhy při stejném objemu agregátní 
poptávky a nabídky. Ekonomický růst vyjadřuje zvýšení celkového produktu země, 
tzn. nárůst její výkonnosti. Růst reálného produktu v čase není plynulý, ale kolísavý 
s nepravidelnými výkyvy. Za určité časové období projde národní ekonomika čtyř­
mi fázemi: kontrakcí, dnem, expanzí a  vrcholem, které jsou součástmi hospodář­
ského cyklu. Pohyb produktu je zprostředkován pohybem peněžních toků, jejichž 
velikost je měřena peněžními agregáty. Peníze jsou zvláštním aktivem, které plní 
funkce zprostředkovatele směny, zúčtovací jednotky a uchovatele hodnoty. Poptávka 

Negativa inflace

Poptávková inflace

Nabídková inflace

Míra inflace
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po penězích představuje souhrn peněžních prostředků, které jednotlivé ekonomické 
subjekty drží za účelem nákupu různých statků a uspokojování potřeb. Nabídka pe­
něz je tvořena především depozitními penězi. Inflace je výsledkem růstu cenových 
hladin v ekonomice. 

Klíčová slova:

Makroekonomická teorie, makroekonomické agregáty, HDP, HNP, nezaměstnanost, 
agregátní poptávka a nabídka, makroekonomická rovnováha, ekonomický růst, hos­
podářský cyklus, peníze, peněžní agregáty, poptávka po penězích, nabídka peněz, 
bankovní soustava, inflace, cenový index

Kontrolní otázky a úkoly:

Vyjmenujte hlavní makroekonomické cíle.

Definujte hrubý domácí produkt a hrubý národní produkt.

Vyjmenujte a charakterizujte jednotlivé typy nezaměstnanosti.

Definujte pojmy agregátní poptávka a agregátní nabídka.

Co rozumíme pod pojmem ekonomický růst?

Charakterizujte jednotlivé fáze hospodářského cyklu.

Vysvětlete základní funkce peněz a charakterizujte typy peněžních agregátů.

Korespondenční úkol IV: 

Vyhledejte údaje o vývoji české ekonomiky od jejího vzniku v roce 1993. Sledujte 
změny HDP, průměrné roční míry nezaměstnanosti, meziroční míry inflace. Vyhle­
dané údaje graficky znázorněte. Posuďte, zda lze vysledovat existenci hospodářských 
cyklů. Analyzujte vývoj jednotlivých veličin. Usuzujete na nějaké vztahy mezi veliči­
nami? V jaké fázi ekonomického cyklu se dle vašeho názoru nacházíme? A lze dle 
vašeho mínění rozhodnout, zda je lepší inflace či nezaměstnanost? 
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5 HOSPODÁŘSKÁ POLITIKA

Po prostudování této kapitoly budete schopni:

•	 charakterizovat cíle hospodářské politiky,

•	 definovat fiskální, monetární, důchodovou, vnější obchodní a měnovou politiku 
a nástroje těchto politik,

•	 vysvětlit, čím je určen měnový kurz, co je to depreciace a apreciace měny,

•	 vysvětlit rozdíl mezi absolutní a komparativní výhodou,

•	 definovat, co je to platební bilance, 

•	 vysvětlit pojem zahraniční dluh.

5.1	 Definice a cíle hospodářské politiky

Hospodářská (makroekonomická) politika státu zahrnuje soubor cílů a prostředků 
umožňující danému státu (vládě) zasahovat (nezasahovat) do makroekonomických 
procesů a tím korigovat výkyvy ve vývoji národního hospodářství (ekonomiky). Sou­
časná makroekonomická teorie vychází ze dvou základních pojetí hospodářské poli­
tiky: 
•	 keynesiánské ovlivňující ekonomické procesy prostřednictvím stanovených fiskál­

ních nástrojů,
•	 monetaristické dávající přednost nástrojům peněžním. 

Konkrétní hospodářská politika stanovuje určité cíle a mechanismy vedoucí k jejich do-
sažení. Realizovaná hospodářská politika prochází vývojem, mění se podle potřeb ekono-
miky, například podle konkrétní fáze hospodářského cyklu, v níž se daná ekonomika 
právě nachází. 

Pokud chce vláda utlumit podnikatelskou činnost, realizuje restriktivní hospodářskou 
politiku. Jestliže naopak ekonomika země potřebuje stimulovat hospodářský rozvoj, 
pak používá expanzivní hospodářskou politiku.

Konkrétně praktikovaná hospodářská politika se neodvíjí jen podle současného sta­
vu ekonomiky, ale také podle toho, jaká vláda je právě u  moci. V  přístupu státu 
k ovlivňování hospodářského vývoje se do značné míry promítá politická orientace 
vlády. Rozeznáváme dva základní typy hospodářské politiky:
•	 konzervativní (liberální) směr vychází z předpokladu, že tržní mechanismus je tím 

nejefektivnějším řešením vývoje, protože trh dokáže optimálně alokovat výrobní 
zdroje a současně zajistí i jejich optimální využití. Proto je nejvhodnější, aby stát 
příliš do vývoje tržních sil nezasahoval.

•	 intervencionistický směr – podstata spočívá ve  změně postavení státu, který se 
stává samostatným ekonomickým subjektem. Zaměřuje se na  stranu agregátní 
poptávky, k jejímuž ovlivňování využívá nástroje fiskální politiky a tím plní stabi­
lizační funkci.

Hospodářská politika

Pojetí HP

Restriktivní  
a expanzivní HP

Typy HP
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V mikroekonomické oblasti se hospodářská politika snaží řešit otázky spojené s hos­
podářskou soutěží (konkurenční prostředí), zaměstnaností, efektivností alokace vý­
robních zdrojů. V  makrosféře je hospodářská politika zaměřena na  problematiku 
cenové stability, ekonomického růstu, mezinárodního obchodu atd.

Základním subjektem, který formuje hospodářskou politiku je stát. Ten však není 
pouze jednolitým celkem, ale je složen z mnoha institucí, které se navzájem ovliv­
ňují (jedná se především o parlament a vládu, centrální banku, ministerstva a jiné 
výzkumné a expertní organizace).

Na základě dohod mezi státy pak vznikají mezinárodní organizace či nadnárodní or-
gány, které svým chováním a vzájemným střetáváním zájmů členských států vytvářejí 
či spoluvytvářejí hospodářskou politiku jednotlivých států. 

Cíle hospodářské politiky vychází ze tří základních, navzájem propojených úkolů 
státu:
•	 zvýšení efektivnosti v alokaci výrobních faktorů – tento úkol hospodářské politiky 

státu má jak mikroekonomický, tak makroekonomický aspekt. Může nabývat na­
příklad formy protimonopolní regulace či podoby strukturální politiky.

•	 ovlivňování rozdělení důchodů – svými nástroji může stát přerozdělovat důchody 
tržních subjektů a měnit jejich postavení na trhu produktů i na trhu výrobních fak­
torů. Tato činnost mění jak pozici jednotlivých tržních subjektů, tak i vzájemné 
postavení jednotlivých sektorů. 

•	 stabilní rozvoj národního hospodářství – zde se jedná o rozvíjení schopnosti tržní­
ho mechanismu překonávat národohospodářské poruchy vzniklé uvnitř ekonomi­
ky i mimo ni. Jedná se tedy převážně o proticyklickou politiku. 

Ekonomická teorie vymezuje čtyři základní cíle hospodářské politiky:
•	 dosažení ekonomického růstu,
•	 dosažení co nejnižší nezaměstnanosti, 
•	 dosažení cenové stability,
•	 dosažení vyrovnané platební bilance.

Je nutno si uvědomit, že je velmi obtížné dosahovat všech čtyř cílů najednou. Plnění jed-
noho cíle se dostává do konfliktu s cílem jiným. Vláda proto musí hledat určitý kompro-
mis při realizaci hospodářsko-politických cílů a při stanovení nástrojů k jejich dosažení.

K  hodnocení úspěšnosti hospodářské politiky ekonomie používá grafický nástroj, 
tzv. magický čtyřúhelník. V  křížové soustavě souřadnic sledujeme na  jednotlivých 
osách plnění uvedených čtyř cílů. Body na osách (vyjadřující úspěšnost plnění jed­
notlivých cílů) spojíme a  získáme čtyřúhelník. Platí, že čím je plocha magického 
čtyřúhelníku větší, tím je hospodářská politika úspěšnější. Můžeme tak srovnávat 
úspěšnost hospodářské politiky jedné země v  různých obdobích nebo i  více zemí 
v jednom období. Pokud jsou stanovené cíle hospodářské politiky realizovány úspěš­
ně, znamená to, že přijatá opatření byla efektivní a ekonomika se vyvíjí stabilizova­
ným způsobem. Znamená to také, že nedochází k  výrazným diferencím ve  vývoji 
jednotlivých agregátů. Graficky se daná situace projeví ve  vytvoření velké plochy, 
tedy tzv. démantu magického čtyřúhelníku. 

Úkoly státu

Cíle HP

Magický čtyřúhelník
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5.2	 Nástroje hospodářské politiky

Podle různých kritérií rozeznáváme více typů hospodářské politiky. Za prvé můžeme 
hospodářskou politiku dělit na systemotvornou a regulativní.

Systemotvorná je zaměřena na výstavbu legislativního rámce pro fungování ekono­
miky. V této souvislosti má společný úkol zabezpečit v ekonomické oblasti ochranu 
soukromého vlastnictví, volný přístup na trh atd.

Regulativní vyplývá z nedokonalostí trhů. Důvodem pro regulaci je fakt, že každý 
regulační zásah zavádí hospodářství směrem, kterým by se samo nepohybovalo. Kro­
mě tržních deformací vládní zásah vyvolá i náklady na svou realizaci. Mezi negativní 
vedlejší dopady regulačních opatření tedy patří například omezení svobody volby, 
nepotřebné výdaje, destimulace ekonomické aktivity, konzervování nevyhovující od­
větvové struktury. 

Další dělení hospodářské politiky vychází z jejích nástrojů. Nástroji státní hospodář-
ské politiky jsou:
•	 nástroje fiskální (rozpočtové) politiky, 
•	 nástroje monetární (měnové) politiky, 
•	 nástroje důchodové politiky, 
•	 nástroje vnější obchodní a měnové politiky. 

Dalšími typy hospodářských politik (dělení podle cílů) jsou strukturální politika, 
politika ochrany hospodářské soutěže, sociální politika, politika přerozdělování, po­
litika zaměstnanosti, regionální politika, politika ochrany životního prostředí, které 
vycházejí zejména z nástrojů základních typů politik.

Fiskální politika znamená ovlivňování ekonomiky prostřednictvím veřejných rozpoč­
tů – a to jak prostřednictvím příjmové, tak výdajové stránky. Fiskální politiku provádí 
zejména vláda a jejím hlavním nástrojem je státní rozpočet.

Státní rozpočet je centralizovaný peněžní fond, který vytvářejí a používají státní orgá­
ny.

Příjmy státního rozpočtu tvoří: daně (přímé a nepřímé), cla, sociální pojištění, příjmy 
z dříve poskytnutých úvěrů, příjmy z prodeje státního majetku, přijaté dotace, ostat­
ní.

Výdaje státního rozpočtu jsou především: transfery domácnostem (důchody, podpo­
ry v nezaměstnanosti, sociální dávky atd.), subvence podnikům, běžné a investiční 
výdaje jednotlivých kapitol (doprava, školství, armáda apod.), dotace, úroky ze stát­
ního dluhu, aj.

Jestliže odečteme výdaje státního rozpočtu od jeho příjmů, získáme saldo rozpočtu. 
Saldo může být:
•	 přebytkové – příjmy jsou vyšší než výdaje,
•	 nulové – příjmy rozpočtu přesně pokrývají jeho výdaje (rozpočet je vyrovnaný),
•	 deficitní – výdaje převyšují příjmy.

Nástroje HP

Fiskální politika

Státní rozpočet

Saldo rozpočtu
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Jednotlivé příjmy a výdaje státního rozpočtu jsou zároveň nástroji fiskální politiky. 
Rozdělujeme je na: 
•	 automatické stabilizátory – nástroje fiskální politiky, které po zavedení působí au­

tomaticky, nevyžadují žádné rozhodnutí vlády (např. pojištění v nezaměstnanos­
ti),

•	 řízené (diskreční) stabilizátory jsou účelně provedené změny v daňových sazbách. 
Snížení daňových sazeb brání poklesu disponibilních důchodů. Následkem je růst 
spotřebních výdajů, což dále vede ke stimulaci agregátní poptávky. Zvýšení daňo­
vých sazeb má opačné účinky. 

Cílem fiskální politiky (tak jako i cílem hospodářské politiky jako celku), je ovlivňo­
vat zaměstnanost, cenovou stabilitu, ekonomický růst a platební bilanci žádoucím 
směrem. Z tohoto hlediska můžeme rozlišit expanzivní a restriktivní fiskální politiku.

Expanzivní fiskální politika spočívá zejména ve zvyšování vládních výdajů a snižo­
vání daňových sazeb. Cílem je stimulovat ekonomickou aktivitu v zemi, podněcovat 
tak ekonomický růst a snižovat zaměstnanost. Restriktivní fiskální politika naopak 
směřuje k tlumení ekonomické aktivity a vláda ji provádí snižováním vládních výda­
jů, popř. zvyšováním daňových sazeb. Restriktivní politika má za cíl zejména tlumení 
růstu cenové hladiny.

Monetární politika se zabývá oblastí peněžnictví, tzn., že řídí činnost bankovního 
systému a prostřednictvím administrativních a ekonomických nástrojů formuje praxi 
bankovních institucí. Monetární, neboli peněžní a úvěrová politika je činností státu 
(centrální banky), která je zaměřena na  kontrolu množství peněz v  ekonomice 
a na  regulaci úrokové míry. Podle toho, zda zvyšuje nebo snižuje množství peněz 
v ekonomice, může centrální banka provádět expanzivní či restriktivní politiku. 

V případě restriktivní politiky centrální banka provádí restriktivní opatření, tzn., svý­
mi nástroji omezuje nabídku peněz, snižuje množství peněz v ekonomice. Dochá­
zí zároveň ke zvýšení úrokové míry. Při expanzivní politice centrální banka provádí 
expanzivní opatření, tzn., svými nástroji zvyšuje nabídku peněz. Zvyšuje množství 
peněz v ekonomice, což zároveň vede ke snížení úrokové míry.

Centrální banka může využívat přímá administrativní nařízení (v  některých přípa­
dech je nutný její souhlas, aby obchodní banka mohla poskytnout úvěr aj.). Důleži­
tější jsou však nástroje monetární politiky tržně orientované:
•	 politika povinných minimálních rezerv – každá obchodní banka má povinnost ulo­

žit část svých vkladů u centrální banky. Tato částka se stanoví jako procento z při­
jatých vkladů. Pokud centrální banka zvýší povinné minimální rezervy, odčerpá 
z obchodních bank peníze a omezuje tak úvěrovou schopnost obchodních bank.

•	 operace na volném trhu – nákup či prodej státních cenných papírů,
•	 diskontní politika6 – vychází z toho, že centrální banka funguje jako banka bank. 

V případě potřeby tak mohou obchodní banky získat dodatečné peněžní prostřed­
ky v podobě úvěru od centrální banky.

6	 Diskontní sazba je úroková míra, za kterou půjčuje centrální banka peníze obchodním bankám. Zvý­
šení diskontní sazby vede k nižším půjčkám obchodních bank od centrální banky a tím i ke snížení 
úvěrových zdrojů obchodních bank. 

Nástroje fiskální 
politiky

Monetární politika

Nástroje monetární 
politiky



52

Příklad 5.1: 	Ekonomika je v recesi – klesá produkce, roste nezaměstnanost, nejsou 
využity výrobní kapacity včetně pracovní síly, klesají příjmy lidí, klesá 
poptávka. Jaké opatření použije centrální banka?

Důchodovou politikou působí stát na ceny výrobních faktorů, zejména pak na mzdy 
a  zisky. Kromě toho působí důchodová politika též na  vývoj cen výrobků, služeb 
a výrobních faktorů a má vliv i na ostatní cíle stabilizační politiky státu. Možnostmi 
důchodové politiky jsou: zavedení administrativní kontroly mezd a cen či podpora 
dohody firem a odborů o přírůstcích mezd a cen.

Vnější obchodní a měnovou politikou reguluje stát toky výrobků a služeb, plynoucích 
přes hranice země. Stát jí usměrňuje měnové kurzy a primárně je tato politika zamě­
řena na zajištění rovnovážných vztahů národní ekonomiky se zahraničím. Nástroji 
vnější obchodní a měnové politiky jsou především celní politika a určování kvót vý­
robků, jež lze vyvézt nebo dovézt, či regulace měnových kurzů.

5.3	 Mezinárodní obchod a platební bilance

Mezinárodní pohyb výrobků, služeb a výrobních faktorů vyžaduje rozvinutý platební sys-
tém. Mezinárodní platby se v současnosti uskutečňují v převážné míře prostřednictvím 
národních měn, a zčásti prostřednictvím společné měnové jednotky (euro). V této podka-
pitole se seznámíme se základními pojmy měnového kurzu a dále si definujeme meziná-
rodní obchod a platební bilanci.

Měnový kurz je cena domácí měny vyjádřená v zahraničních měnách. Základními 
aktéry na měnovém trhu jsou dovozci a vývozci zboží a služeb, a investoři, kteří in­
vestují do zahraničních nebo tuzemských aktiv. Vývozci domácího zboží a  služeb 
vytvářejí nabídku zahraničních měn a poptávku po domácích měnách, zatímco do­
vozci zahraničního zboží a služeb vytvářejí nabídku domácí měny a poptávku po za­
hraničních měnách. 

Roste-li poptávka po určité měně oproti její nabídce, dochází k apreciaci měny – k je­
jímu zhodnocení v  poměru k  zahraničním měnám. Když naopak nabídka měny 
vzroste oproti poptávce po ní, dochází k depreciaci měny – k jejímu znehodnocení 
vůči zahraničním měnám.

Faktory, které působí na výši a změnu měnového kurzu, jsou: vývoj zahraničního ob­
chodu, vývoj reálných úrokových sazeb, stav platební bilance, inflační znehodnocení. 

Měnový kurz musí splňovat podmínky úrokové parity, tzn., že se ustálí na  takové 
úrovni, při které jsou očekávané míry výnosu aktiv obou zemí stejné. Existují dvě 
verze teorie parity kupní síly absolutní a relativní.

Absolutní verze teorie parity kupní síly se snaží vysvětlit výši měnových kurzů. Podle 
této teorie kurz dvou měn bude tíhnout k takové úrovni, která odpovídá poměru ce­
nových hladin v těchto zemích. Vychází ze zákona jedné ceny – cena mezinárodně 

Důchodová politika

Vnější obchodní a 
měnová politika

Měnový kurz

Apreciace  
a depreciace měny

Úroková parita



53

obchodovaného zboží při poměrně nízkých dopravních nákladech musí být na všech 
místech stejná.

Relativní verze teorie parity kupní síly rovněž vychází ze zákona jediné ceny. Nesnaží 
se však vysvětlit výši měnových kurzů, ale pouze změny kurzů.

Zpravidla rozlišujeme tyto systémy měnových kurzů:
•	 systém stabilního měnového kurzu (pevného, fixního) – kurz vyhlašuje centrální 

banka a  současně stanovuje tzv. fluktuační pásmo (vyhlásí horní a dolní limit, 
v němž ponechá kurz měny volně plavat),

•	 systém pohyblivého měnového kurzu (plovoucího, tzv. floating) – volný pohyb kur­
zů na základě vývoje poptávky po devizách a jejich nabídky bez zásahu centrální 
banky,

•	 řízený plovoucí měnový systém (řízený floating) – dochází k peněžním intervencím 
na měnovém trhu. Jedná se o nákupy a prodeje měny centrálními bankami s cílem 
zabránit nadměrným kurzovým výkyvům nebo udržet výkyvy kurzů podle uvážení 
centrální banky.

•	 systém zavěšených kurzů na některou ze stabilních měn – centrální banka nedovo­
lí, aby se kurz měny vůči euru nebo dolaru odchýlil od určité hodnoty. 

Mezinárodní obchod (směna) umožňuje efektivní ekonomický rozvoj, tj. rozvoj, který 
je efektivnější než kdyby se země musela spoléhat výhradně na domácí výrobu. Roz­
manitost, resp. dělba práce je základním důvodem zapojování zemí do mezinárodní­
ho obchodu. V rámci tohoto obecného pravidla se rozvíjí obchod a konkrétně se bere 
v úvahu odlišnost výrobních podmínek, rostoucí výnosy z rozsahu a rozdíl ve spotře­
bitelském vkusu.

Při rozhodování, co která země bude vyrábět a prodávat v mezinárodním obchodu 
rozlišujeme tzv. absolutní a komparativní výhodu. 

Absolutní výhoda v mezinárodním obchodu spočívá v tom, že země A vyrábí pro me­
zinárodní obchod ten druh zboží X, u kterého má absolutně nižší náklady než země 
B. Země B si naopak vybírá pro mezinárodní obchod ten druh zboží Y, u kterého má 
absolutně nižší náklady než země A. Výsledek mezinárodního obchodu je ten, že 
země A přestane vyrábět zboží Y a začne ho dovážet ze země B, kdežto země B pře­
stane vyrábět zboží X a začne ho dovážet ze země A. 

Zákon komparativní výhody říká, že daná země by se měla specializovat na výrobu 
a vývoz takových komodit, jež je schopna vyrábět s relativně nižšími náklady, a měla 
by dovážet ty statky, které vyrábí s relativně nejvyššími náklady. Struktura obchodu 
by měla být určována komparativní výhodou, nikoliv výhodou absolutní.

Příklad 5.2: 	Mějme méně rozvinutou zemi, např. Indii. Produktivita v  této zemi je 
pouze zlomkem produktivity pracovníka vyspělých zemí. Může vůbec 
tato země aspirovat na vývoz?

Systémy měnových 
kurzů

Mezinárodní obchod

Absolutní výhoda

Komparativní výhody
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Platební bilance vyjadřuje všechny ekonomické transakce, které subjekty dané země 
realizují se zahraničím během daného období. Formálně je konstruována podvoj­
ným účetním zápisem. Porovnává platby ze zahraničí a platby do zahraničí. Z hledis­
ka struktury ji tvoří běžný a finanční účet a změna devizových rezerv centrální banky.

Běžný účet platební bilance tvoří platby za dovoz a vývoz zboží a služeb, důchody 
(mzdy, zisky, úroky) placené ze zahraničí a do zahraničí a jednostranné převody. Klí­
čový význam běžného účtu tvoří platby za vývoz a dovoz zboží a služeb (tzv. obchod­
ní bilance).

Finanční účet platební bilance tvoří dovoz a vývoz kapitálu. Stejně jako u jiných účtů 
se evidují kladné a záporné transakce. Kladné položky se nazývají kreditní, záporné 
debetní. Obecně řečeno, vývozy patří mezi kreditní položky a dovozy mezi debetní 
položky. Finanční účet je závislý na úrokovém diferenciálu, tj. na rozdílu mezi úroko­
vou mírou v tuzemsku a v zahraničí. Pokud se úrokový diferenciál zvětší, zvýší se 
příliv zahraničního kapitálu a naopak.

Platební bilance je vždy účetně vyrovnaná. Schodek běžného účtu je pokryt přebyt­
kem finančního účtu nebo čerpáním devizových rezerv. Naopak přebytek běžného 
účtu jde na  pokrytí schodku finančního účtu nebo na  zvýšení devizových rezerv. 
Platební bilance je v rovnováze, když je schodek běžného účtu plně pokryt přebytkem 
finančního účtu nebo když je schodek finančního účtu plně pokryt přebytkem běž­
ného účtu.

Příklad 5.3: 	Česká automobilka vyveze do Polska auto a polský zákazník, který si 
toho auto zakoupil, za něho zaplatí převodem na účet, který má česká 
automobilka u banky v Polsku. Jak se tato transakce projeví v platební 
bilanci České republiky?

Zahraniční dluh se definuje jako zadluženost země vůči zahraničí. Ve  skutečnosti 
však nejde o dluh země, ale o dluh domácích osob vůči zahraničním osobám. Zahra­
niční dluh roste, když nové zahraniční půjčky převyšují splátky starých půjček a úro­
ků. Růst zahraničního dluhu se projevuje v apreciaci měny a schodkem obchodní 
bilance. Když zahraniční dluh klesá, dochází k depreciaci měny a obchodní bilance 
je v přebytku.

Shrnutí: 

Cílem hospodářské politiky je dosažení vyššího tempa růstu HDP zajišťujícího plnou 
zaměstnanost, cenovou stabilitu a  vnější měnovou rovnováhu. Ekonomická teorie 
uvádí čtyři druhy hospodářských politik: fiskální, monetární, důchodovou, vnější ob­
chodní a měnovou. Nástroji fiskální politiky jsou vládní výdaje a daně. Monetární 
politika využívá nástroje v podobě povinných minimálních rezerv, diskontní sazby 
a operací na volném trhu. Důchodová politika se zaměřuje na regulace výše mezd 
a cen v ekonomice. Vnější obchodní politika využívá intervence na devizových tr­
zích, regulaci kapitálových toků a příslušné mezinárodní měnové mechanismy. Vněj­

Plategní bilance

Běžný účet PB

Finanční účet PB

Zahraniční dluh
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ší měnová politika stanoví kvóty, tarify, subvence a tzv. neviditelné překážky. Měnový 
kurz je cenou domácí měny vyjádřenou v zahraničních měnách. Na měnových trzích 
se směňují národní měny za cizí měny a základními aktéry na měnovém trhu jsou 
dovozci a vývozci zboží a  služeb a  také investoři. Mezinárodní obchod umožňuje 
efektivní ekonomický rozvoj, tj. rozvoj, který je produktivnější než kdyby země muse­
la spoléhat na domácí výrobu. Komparativní výhoda říká, že daná země by se měla 
specializovat na výrobu a vývoz takových komodit, jež je schopna vyrábět s relativně 
nižšími náklady a že by měla dovážet ty statky, které vyrábí s relativně vyššími nákla­
dy. Platební bilance porovnává platby ze zahraničí a platby do zahraničí. Skládá se 
z běžného účtu, finančního účtu a změn devizových rezerv. Zahraniční dluh je dluh 
domácích osob vůči zahraničním osobám.

Klíčová slova:

Hospodářská politika, cíle hospodářské politiky, magický čtyřúhelník, fiskální poli­
tika, státní rozpočet, monetární politika, diskontní sazba, důchodová politika, vnější 
obchodní a měnová politika, mezinárodní obchod, měnový kurz, platební bilance, 
běžný účet, finanční účet, zahraniční dluh

Kontrolní otázky a úkoly:

Vysvětlete, z čeho vycházejí cíle hospodářské politiky.

Vyjmenujte nejdůležitější nástroje hospodářské politiky.

Co představuje expanzivní a restriktivní fiskální politika?

Co představuje expanzivní a restriktivní monetární politika?

Jaké faktory ovlivňují měnový kurz?

Vysvětlete rozdíl mezi absolutní a komparativní výhodou.

Vysvětlete rozdíl mezi účetní vyrovnaností platební bilance a rovnováhou platební 
bilance.

Korespondenční úkol V: 

Vyhledejte konkrétní údaje o příjmech a výdajích státního rozpočtu v České repub­
lice a analyzujte jeho salda v uplynulých pěti letech. Jaké byste doporučovali změny 
v jeho struktuře? Jaké pozitivní a jaké negativní dopady do ekonomiky by vaše opat­
ření přinesla? 
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KLÍČ K PŘÍKLADŮM

Příklad 1.1: 
Makroekonomie: a 
Mikroekonomie: b, c, d
Příklad 1.2:
Výroky pozitivní: a), e)
Výroky normativní: b), d)
Výrok c): první část výroku – normativní ekonomie, druhá část – pozitivní ekonomie

Příklad 1.3: d)

Příklad 1.4: c)

Příklad 2.1:
Možností je mnoho, je jen na vaší fantazii si nějaké řešení vymyslet. Například do­
mácnost učitelů dodává škole svůj pedagogický potenciál a dostává plat. Škola vzdě­
lává jejich děti, což rodiče platí ze svých daní, popřípadě formou jiné přímé platby 
– školného.

Příklad 2.2: 
1) 	Zvykový systém

•	 co a kolik se má vyrábět rozhoduje vůdce kmene (rada starších apod.) dle zvy­
ků daného kmene,

•	 jak a s jakými zdroji se bude vyrábět (kolik lidí má bránit vesnici, kolik pracuje 
na poli, kolik vyrábí rohože, kolik bojovníků a s jakou výzbrojí a jakými záso­
bami dobývá nová teritoria apod.) také rozhoduje vůdce kmene,

•	 rozdělování vyrobeného produktu je v počátcích podle potřeb členů kmene 
(vyrobený produkt byl malý a stačil sotva k přežití), později už ale lidé zdoko­
nalují své nástroje, technologické postupy a dělbu práce a vzniká nadprodukt, 
který si přivlastňují nejmocnější příslušníci kmene

2) 	Příkazový systém
•	 co a kolik se bude vyrábět, rozhoduje politická špička, své rozhodnutí většinou 

formuluje do závazného plánu. Touto elitou bývají v dnešní době politické stra­
ny ultrapravicového nebo ultralevicového zaměření.

•	 jak a s jakými zdroji (a technologiemi) opět rozhoduje elita v podobě plánu,
•	 rozdělování vyrobeného produktu je podle pravidel stanovených rovněž touto 

špičkou (výše mezd, výše daní apod.). 
3) 	Tržní systém

•	 co a kolik se bude vyrábět, rozhoduje trh a jeho zákony (zákon nabídky a zá­
kon poptávky) nezávisle na tom, co chtějí jednotlivci a skupiny,

•	 jak a s jakými zdroji se bude vyrábět, také rozhoduje trh a jeho zákony, 
•	 rozdělování vyrobeného produktu je dáno úspěšností na trhu (úspěšný vydělá, 

neúspěšný prodělá). Kdo se neúčastní procesu výroby, nemá nárok na  exis­
tenční zabezpečení – čistý tržní systém neřeší přerozdělování pomocí státního 
rozpočtu. 
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Příklad 2.3: 
Poptávka po deštnících ve Velké Británii je ve srovnání s Českou republikou mno­
hem větší z důvodu:
•	 větší velikosti trhu (Velká Británie – 57 mil. obyvatel, ČR – 10 mil. obyvatel),
•	 specifických faktorů (průměr dešťových srážek ve Velké Británii je mnohem vyš­

ší),
•	 subjektivních faktorů (britský gentleman neopouští domov bez klobouku a deštní­

ku).

Příklad 2.4: 
a)	zvýšení nabídky
b)	snížení nabídky
c)	 zvýšení poptávky
d)	zvýšení poptávky

Příklad 2.5:
Trh představuje časové a místní soustředění poptávky a nabídky. Poptávka představu­
je množství statků, která jsou spotřebitelé ochotni koupit za určitou cenu. Poptávková 
funkce tedy vyjadřuje vztah mezi cenou statku a jeho množstvím. Nabídkou rozumí­
me množství statku, které výrobci dobrovolně dodají na trh při určité ceně. Funkce 
nabídky pak popisuje vztah mezi tržní cenou, a množstvím statku, které jsou ochotni 
výrobci vyrábět a prodávat. Tržní rovnováha je stav vyrovnané poptávky a nabídky; ne­
působí zde tendence ke změně tržní ceny nebo poptávaného a nabízeného množství. 
Přebytek nabízeného množství nad množstvím poptávaným (tj. převis nabídky) vede 
za předpokladu dokonalé konkurence k poklesu tržní ceny.

Příklad 2.6:
Cenově elastičtější bude pravděpodobně poptávka Aleny, protože při malém zvýšení 
ceny jogurtu Activia dá ihned přednost jinému druhu jogurtu (u Aleny jsou „bližší 
a dostupnější“ substituty jogurtu Activia).

Příklad 3.1: 
Pan Zach si koupí 6 dnů dovolené, protože šestý den dovolené (viz tabulka) oceňu­
je vzhledem k meznímu užitku na 1000 Kč a tržní cena činí rovněž 1000 Kč. Další 
sedmý den dovolené si již nekoupí, protože mezní užitek sedmého dne bude činit 
700 Kč, ale tržní cena je vyšší (1 000 Kč).

Den dovolené Mezní užitek

1. den 2500

2. den 2200

3. den 1900

4. den 1600

5. den 1300

6. den 1000

7. den  700

Příklad 3.2: 
Paradox vody a diamantu spočívá v otázce, proč tak důležitá věc, jakou je voda, má 
nízkou cenu, zatímco pro život tak nepodstatné věci, jako jsou například diamanty, 
mají tak vysokou cenu. Voda je spotřebovávána ve velkém množství, celkový užitek 
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je vysoký. Jelikož však spotřebováváme velký počet jednotek vody, tak mezní užitek 
vody s každou spotřebovávanou jednotkou klesá a proto jsme ochotni zaplatit nízkou 
cenu. Diamantů spotřebováváme jen málo jednotek, proto je jejich mezní užitek 
vysoký a cena je také vysoká. 

Příklad 3.3: 
Grafické znázornění map izokvant v případě dokonalých komplementů a dokona­
lých substitutů:
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Obrázek: Mapa izokvant pro dokonalé komplementy a dokonalé substituty

Příklad 3.4: 
Explicitní náklady představují náklady na obsluhu, vodu, energii, plyn apod. a činily 
800 tis. Kč. Účetní zisk se vypočítá jako celkový příjem mínus explicitní náklady. 
Účetní zisk tedy činil 200 tisíc Kč. Implicitní náklady, tedy náklady ušlé příležitosti, 
zjistíme jako součet ušlé mzdy (120 tis. Kč), úroků z vkladů (10 tis. Kč) a ušlého 
výnosu z pronájmu (50 tis. Kč). Celkové implicitní náklady jsou tedy 180 tis. Kč. 
Celkový ekonomický zisk vypočteme tak, že od celkového příjmu odečteme explicit­
ní i implicitní náklady, tudíž ekonomický zisk představuje pouze 20 tisíc Kč.

Příklad 3.5: b)

Příklad 3.6: c)

Příklad 4.1:

Stádium výroby Příjmy z prodejů Meziprodukt Přidaná hodnota

1. obilí 24 0 24

2. mouka 33 –24 9

3. těsto 60 –33 27

4. vyexpedovaný chléb 90 –60 30

Celkem 207 –117 90

V tomto příkladu činí celkový příspěvek HDP 90 Kč, což je cena 3 bochníků chleba, 
tedy finálního statku.

Příklad 4.2: 
a)	 strukturální nezaměstnanost
b)	strukturální nezaměstnanost
c)	 cyklická nezaměstnanost
d)	frikční nezaměstnanost
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Příklad 4.3:
Ekonomická síla země odpovídá velikosti hrubého domácího produktu, ekonomická 
úroveň velikosti hrubého domácího produktu na obyvatele. Při mezinárodním po­
rovnání těchto ukazatelů hrozí řada systémových chyb. Problémy vznikají převodem 
národních měn na dolary a dále nedostatečnou vypovídací schopností HDP o blaho­
bytu dané země.

Příklad 4.4:
Grafické znázornění posunu poptávkové křivky vlivem změn cenové hladiny:
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Graf: Změny poptávky po penězích
Poptávka po penězích roste z M
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 a posouvá se 
směrem vlevo.

Příklad 4.5:
O inflaci hovoříme tehdy, roste-li celková cenová hladina. Bude-li růst cen potravin 
plně vykompenzován poklesem cen jiných komodit, o inflaci se nejedná. V tomto pří­
padě jde o prostý pohyb některých cen směrem vzhůru a jiných směrem dolů. Tento 
pohyb je dán faktory působícími na nabídku a poptávku (např. růstem průměrných 
důchodů spotřebitelů, změnami cen komplementů a substitutů, změnami subjektiv­
ních a specifických faktorů, změnami výrobních nákladů apod.).

Příklad 5.1: 
Centrální banka použije expanzivní opatření, což povede ke snížení úrokové míry, 
zvýší se investice, zvýší se produkt, zvýší se zaměstnanost a ekonomika je tak vyve­
dena z recese.

Příklad 5.2: 
Podle teorie komparativní výhody ano. A to vývozem statků, jejichž výroba je v Indii 
relativně efektivnější ve srovnání s výhodou jiných indických produktů, jako je např. 
pšenice nebo textil, a na druhé straně dovozem statků, jejichž výroba je zde relativně 
méně efektivní ve srovnání s výrobou jiných indických statků a služeb (jako je výroba 
počítačů, měřící techniky, dopravních strojů apod.).

Příklad 5.3:
Transakce bude jednou zachycena jako kreditní položka v podobě exportu statku 
na běžném účtu a  jednou jako debetní položka na finančním účtu, neboť domácí 
automobilce se zvýšila aktiva v zahraničí – vklad u polské banky.
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